[image: image86.wmf]i

ij

i

t

t

S

=

 
UNIVERSITEIT GENT

FACULTEIT ECONOMIE EN BEDRIJFSKUNDE 
ACADEMIEJAAR 2007 – 2008 
Regionale Integratie en de Economische Partnerschap Akkoorden 

Masterproef voorgedragen tot het bekomen van de graad van 

Master in de Economische Wetenschappen 

Samuel A.S.E.G. Standaert

onder leiding van 

Prof. Glenn Rayp

Ondergetekende verklaart dat de inhoud van deze masterproef mag geraadpleegd en/of gereproduceerd worden, mits bronvermelding.

Samuel A.S.E.G. Standaert

Woord vooraf
Ik ben een aantal mensen erkentelijk voor de hulp die ze geleverd hebben bij het tot stand komen van mijn masterproef. Eerst en vooral mijn promotor, prof.dr. Glenn Rayp voor de hulp die hij heeft geleverd bij het kiezen van mijn onderwerp en voor de vele papers en boeken die hij in de loop van het jaar tot mijn beschikking heeft gesteld. Daarnaast ben ik ook dr. Phillippe De Lombaert en de United Nations University dankbaar dat ze mij hebben laten deelnemen aan de GARNET workshop rond integratie. Ook Massimiliano Marinucci verdient hier een vermelding voor het doorsturen van zijn RETINA m-files. Ze hebben me geholpen bij het programmeren van mijn eigen schatters. Wie ik zeker ook niet mag vergeten te bedanken, zijn mijn vader en het verzamelde leescomité van de Brugse Poort: Manu, Saar en Nicolas. Zonder hun geduld en aandacht bij het opsporen en verbeteren van mijn vele schrijffouten zou de leesbaarheid van mijn masterproef niet dezelfde geweest zijn. Last but not least mijn zus nr. 1 voor het opsturen van vele artikels vanuit het verre Senegal, zus nr. 2 en moeder nr. 1 om er voor te zorgen dat ik tijd en stond nog eens iets at en hond Guust voor de ontspannende wandelingen.
Inhoudsopgave

11.
Inleiding


52.
Regionale Integratie en de EPA’s


52.1    Theoretische effecten van regionale integratie


52.1.1
Handelsscheppende en handelsverleggende effecten


82.1.2
Concurrentie-effecten


112.1.3
Schaalvoordelen


142.1.4
Effect op groei


172.1.5
Geografische effecten


202.1.6
Effect op de overheidsfinanciën


222.2    Andere motieven voor regionale integratie van SSA


273.
Regionale integratie en groei


273.1     formeel verband tussen regionale integratie, instituties en groei


343.2     Empirisch verband tussen regionale integratie en groei


343.2.1     Data en methodologie


373.2.2
Regionale integratie en groei


404.
Conclusie




Lijst van de tabellen en figuren
2Tabel 1 - Lijst van EPA onderhandelaars


4Tabel 2 - Intraregionale handel en BBP per Capita


8Tabel 3 - Bilaterale handelscomplementariteitindices


8Tabel 4 - Aandeel van de toegevoegde waarde van industrie in het BBP


16Tabel 5 - Literatuuroverzicht groei en regionale integratie


38Tabel 6 - Regressieresultaten


IXTabel 7 - Lijst van opgenomen landen en samenwerkingsakkoorden


XTabel 8 - Regressieresultaten - andere subsamples



 TOC \h \z \c "Figuur" 

23Figuur 1 - Overlappend lidmaatschap in Zuid Oost Afrika





Gebruikte afkortingen

	AU
	African Union

	ACS
	Landen in Afrika, het Caribische gebied en de Stille Oceaan (ACP: African, Caribbean and Pacific Group of States)

	AIC
	Akaike Informatie Criterium (Akaike Information Criterion)

	ANCON
	Andean Common Market

	ASEAN
	Association of South Eastern Asian Nations

	BBP
	Bruto Nationaal Product

	CACM
	Central American Common Market

	CARICOM
	Caribbean Community

	CEAO
	West-Afrikaanse Economische Gemeenschap (Communauté Economique de l’Afrique de l’Ouest)

	CEMAC
	Central African Economic and Monetary Union (Communauté Economique et Monétaire de l'Afrique Centrale)

	CEPGL
	Economic Community of the Great Lakes Countries (Communauté Economique des Pays des Grands Lacs)

	COMESA
	Common Market for Eastern and Southern Africa

	EAC
	East African Community

	ECCAS
	Economic Community of Central African States

	ECOWAS
	Economic Community of West African States

	EFTA
	European Free Trade Area

	EMU
	Europese Monetaire Unie

	EPA
	Economische Partnerschap Akkoorden

	EG
	Europese Gemeenschap

	EU
	Europese Unie

	IOC
	Indian Ocean Commission

	LAFTA
	Latin American Free Trade Agreement

	LSDV
	Least Square Dummy Variable Estimator

	MSPE
	Gemiddelde gekwadrateerde voorspellingsfout (Mean Squared Prediction Error)

	NAFTA
	North American Free Trade Association

	RETINA
	Relevant Transformation of the Inputs Network Approach

	SACU
	Southern African Customs Union

	SADC
	Southern African Development Community

	SSA
	Sub Sahara Afrika

	STP
	Sao Tomé en Principe

	UDEAC
	Union Douaniere et Economique de l'Afrique Centrale, in 1999 vervangen door CEMAC

	UEOMA
	West African Economic and Monetary Union (Union Économique et Monétaire Ouest-Africaine)

	WTO
	Wereldhandelsorganisatie (World Trade Organisation)


1. Inleiding

Eén januari 2008 had normaal gezien een nieuwe fase moeten inluiden in de relatie tussen de Europese Unie en de 76 landen uit Afrika, de Caraïben en de Stille Oceaan die tot de ACS landengroep behoren. Deze datum was de officiële deadline waartegen de nieuwe akkoorden, de EPA’s, moesten getekend zijn.  Eerst en vooral, wat zijn de EPA’s? De Economische Partnerschap Akkoorden of kortweg EPA’s zijn een verzameling van handelsakkoorden die een systeem van wederkerige preferentiële markttoegang definiëren tussen de Europese Unie (EU) en de ACS landen. Tabel 1 (p.2) geeft een overzicht van de ACS landen die participeren aan de onderhandelingen, uitgesplitst over hun respectievelijke EPA groep. De EPA’s zijn een onderdeel van de veel bredere Cotonou overeenkomst die reeds in 2000 werd getekend. De intieme relatie tussen de EU en zijn ex-kolonies begon reeds in 1957 met het verdrag van Rome, maar kreeg pas echt vorm zes jaar later tijdens de eerste Yaoundé conventie. Initieel was de overeenkomst niet meer dan een instrument van de Europese Economische Gemeenschap om de toegang tot de Afrikaanse afzetmarkten en grondstoffen te vrijwaren en de optocht van het separatisme en communisme tegen te houden. Door de jaren heen groeiden de relaties echter sterk in inhoud en aantal leden. Waar de eerste Yaoundé conventie slechts een handelsakkoord tussen de zes leden van de Europese Economische Gemeenschap en 18 Afrikaanse staten betrof, is de Cotonou overeenkomst uitgegroeid tot een akkoord dat alle politieke en economische relaties tussen de EU en 76 ACS landen moet beheersen.

De EPA’s zijn gebouwd rond vier pijlers: partnerschap, regionale integratie, economische ontwikkeling en tegemoetkoming aan de WTO vereisten. (EC, 2005) De partnerschap pijler slaat op het wederkerige karakter van de EPA’s. Voorgaande akkoorden (Yaoundé I-II en Lomé I-IV) waren in principe zuiver eenrichtingsverkeer: de ACS staten kregen preferentiële toegang tot de EU markten, maar waren niet verplicht van gelijkaardige voordelen toe te kennen aan Europese exportproducten. Dit is niet langer het geval bij de EPA’s aangezien zij een vrijhandelzone creëren tussen de EU en de ACS staten. De eerste jaren zou daar echter nog weinig van te merken zijn, aangezien de ACS landen van een lange transitieperiode (12 tot 15 jaar) kunnen gebruik maken om hun economieën voor te bereiden op de verhoogde competitiedruk uit Europa. Niettemin vreesden velen dat het tekenen van de EPA’s zou betekenen dat hun markten overspoeld zouden worden door goedkope Europese importen. Het verzet tegen de EPA’s was dan ook niet gering en bereikte zijn climax op de eerste januari toen duidelijk werd dat slechts één van de zes regio’s (de Caraïben) bereid was een vrijhandelszone te vormen. Om de continuïteit van de handelsrelaties zo veel mogelijk te vrijwaren is men overgestapt op een soort interim-akkoord, de zogenaamde voorlopige EPA’s, maar zelfs dan waren slechts een twintigtal landen bereid dit te ondertekenen.

De meest opmerkelijke evolutie in de EU-ACS relatie is niet die van zijn omvang of inhoud maar die van zijn doelstellingen. De derde pijler dicteert dat de EPA’s eerst en vooral moeten opgevat worden als een instrument voor de ontwikkeling van de ACS staten. Een markant verschil dus met de doelstellingen van de initiële akkoorden. Concreet houdt dit voornamelijk twee zaken in. Ten eerste betekent dit dat de EPA’s flexibel genoeg moeten zijn om alle economische, sociale en ecologische problemen van de individuele landen te kunnen opvangen. De tweede implicatie is dat de EPA’s en het ontwikkelingsbeleid niet los van elkaar kunnen worden gezien. De vrijhandelsakkoorden worden dan ook omringd door een waaier van additionele en begeleidende maatregelen om hun effect op de ontwikkeling te maximaliseren. Hoewel de EU (letterlijk) in alle talen ontkent, werd het koppelen van de EPA’s aan het ontwikkelingsbeleid nogal snel geïnterpreteerd als een dreigement dat verdere ontwikkelingshulp conditioneel zou worden aan het ondertekenen van de EPA’s. 

Tabel 1 - Lijst van EPA onderhandelaars

	
	West Afrika
	Centraal Afrika
	Zuidoost
	Zuid Afrika
	Stille Oceaan
	Caraïben

	
	CEAO + Mauritania
	CEMAC+STP
	Afrika “ESA”
	"SADC groep"
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	1
	 Benin
	 Kameroen
	 Burundi
	 Angola
	 Kookeilanden
	 Antigua en Barbuda

	2
	 Burkina Faso
	 Centraal Afrika
	 Comoren
	 Botswana
	 Micronesië
	 Bahamas

	3
	 Kaapverdië
	 Tsjaad
	 Djibouti
	 Lesotho
	 Fiji
	 Barbados

	4
	 Gambia
	 Congo Brazzaville
	 Eritrea
	 Mozambique
	 Kiribati
	 Belize

	5
	 Ghana
	 Congo Dem. Rep.
	 Ethiopië
	 Namibië
	 Marshall Eilanden
	 Dominica

	6
	 Guinee
	 Equatoriaal Guinee
	 Kenia
	 Swaziland
	 Nauru
	 Dominicaanse Rep.

	7
	 Guinee-Bissau
	 Gabon
	 Malawi
	 Tanzania
	 Niue
	 Grenada

	8
	 Ivoorkust
	 St. Tomé en Principe
	 Mauritius
	 Zuid-Afrika
	 Palau
	 Guyana

	9
	 Liberia
	
	 Madagaskar
	
	 Pap. Nieuw Guinea
	 Haïti

	10
	 Mali
	
	 Rwanda
	
	 Samoa
	 Jamaica

	11
	 Mauritanië
	
	 Seychellen
	
	 Solomon Eilanden
	 St. Lucia

	12
	 Niger
	
	 Soedan
	
	 Tonga
	 St. Vincent

	13
	 Nigeria
	
	 Oeganda
	
	 Tuvalu
	 St. Kitts en Nevis

	14
	 Senegal
	
	 Zambië
	
	 Vanuatu
	 Suriname

	15
	 Sierra Leone
	
	 Zimbabwe
	
	
	 Trinidad en Tobago

	16
	 Togo
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	bron: EC, 2005
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De Cotonou overeenkomst en de EPA’s vervangen het Lomé IV verdrag. Dit laatste was niet langer houdbaar omdat het niet voldeed aan het meest-begunstigde-natie principe van de Wereldhandelsorganisatie (WTO). Na verscheidene klachten van niet-ACS landen zag de EU zich dan ook genoodzaakt om zijn economische relatie met de ACS landen WTO-compatibel te maken. Dankzij de twee waivers[
] toegekend tijdens de Doha onderhandelingsronde, kreeg de Europese Unie tot 1 januari 2008 de tijd om dit te realiseren. Het grote probleem met de Lomé verdragen was dat ze voordelen toekenden aan niet-ontwikkelingslanden waar andere landen die niet tot de ACS groepering behoorden geen beroep op konden doen. De oplossing die de EU voorstelde, was juist de wederkerigheid in de handelsrelaties te introduceren. De WTO statuten stellen immers dat onder een beperkt aantal voorwaarden, landen kunnen afwijken van het meest-begunstigde-natie principe en een vrijhandelszone mogen vormen. Die voorwaarden zijn onder meer dat het vrijhandelsakkoord betrekking heeft op “substantieel alle handel” en dat de tarieven naar de rest van de wereld niet verhogen. (Cuyvers, Embrechts en Rayp, 2002) 

De focus van deze masterproef ligt op de tweede pijler: regionale integratie. Volgens de Europese Commissie is regionale integratie een krachtig middel om landen te integreren in de wereldeconomie. (EC, 2005) Dat de Commissie dit standpunt inneemt is op het eerste zicht geen verrassing. De EU is al 50 jaar lang het meest succesvolle voorbeeld van integratie en van de kracht van samenwerking. De ervaringen met integratie waren zo positief dat in het begin van de jaren ‘70 en in een tweede golf begin de jaren ’90, andere landen massaal het Europese voorbeeld begonnen te volgen. Samengeteld zijn er in die periode van 20 jaar meer dan 120 akkoorden opgetekend bij de Wereldhandelsorganisatie. Twee derden van het totale aantal notificaties van 1950 tot nu. (Berthelon, 2004) Het grootste deel daarvan betrof akkoorden tussen ontwikkelingslanden, voornamelijk binnen Sub Sahara Afrika (SSA). Zuid-Zuid integratie werd gezien als de manier om de ontwikkeling van het Afrikaanse continent de nodige stimulans te geven. 

Het enthousiasme waarmee de akkoorden werden afgesloten stond echter in fel contrast met de resultaten ervan. In de woorden van Colin McCarthy: “In subSaharan Africa, the keen interest in regional economic integration has not been matched by results. The story that can be told is largely one of failure.” (McCarthy, 1997, p.12) Een blik op het aandeel van intraregionale handel[
] volstaat om te zien waarom het woord '”falen” zo gemakkelijk werd gehanteerd. (Tabel 2, p.4) In vergelijking met andere samenwerkingsakkoorden dreven Afrikaanse landen amper handel met elkaar. Meer nog, bij de meeste akkoorden daalde het aandeel zelfs nog in de eerste jaren na integratie. Onderzoek naar de oorzaken van het falen wees onder meer op een slechte implementatie en een gebrekkige planning van de verdragen. Een groot aantal studies concludeerde echter dat Afrikaanse integratie gewoon niet hetzelfde potentieel had als dat van bijvoorbeeld de Europese Unie. Empirische onderzoek van Foroutan en Pritchett (1993) vond dat intra-Afrikaanse handel perfect op zijn potentieel zat, of met andere woorden dat zelfs van de best geplande en geïmplementeerde integratiepogingen weinig meer verwacht kon worden. Hoewel latere studies wel meer potentieel vonden voor intra-Afrikaanse handel, lagen hun schattingen nooit boven de 20% van de totale handel, sterk onder dat van de EU of NAFTA. (Longo en Sekkat, 2004)

Niettegenstaande Zuid-Zuid integratie door sommige landen en NGO’s nog altijd hoog in het vaandel wordt gedragen, wordt het door de meeste economen eerder beschouwd als een struikelblok voor ontwikkeling. Het was dan ook een grote verrassing dat de Europese Unie regionale integratie tot een van de pijlers van de EPA’s maakte. Dit roept onvermijdelijk een aantal vragen op. Is de situatie in SSA zodanig veranderd dat we nu wèl voordelen van integratie kunnen verwachten? Heeft de voorgaande analyse misschien bepaalde aspecten van integratie over het hoofd gezien? Zorgt het onderbrengen van de regionale integratie in de EPA’s er voor dat bepaalde hindernissen tot  


Tabel 2 - Intraregionale handel en BBP per Capita
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integratie worden opgeheven? Is regionale integratie de oplossing voor bepaalde ongewenste effecten van de EPA’s? Kortom: waarom heeft regionale integratie zo een belangrijke plaats gekregen binnen de EPA’s en wat zijn de kansen op succes? In de rest van deze dissertatie probeer ik op deze vragen een antwoord te geven.

Het startpunt van mijn onderzoek is de standaard economische analyse van regionale integratie: handelsscheppende en -verleggende effecten, concurrentie- en schaaleffecten en groei. In een tweede stap bekijk ik twee van de grootste problemen van regionale integratie in de jaren ’70: het effect op de verdeling van welvaart en op fiscaliteit. Wat de standaard economische analyse betreft, is er echter veranderd en ook de grootste problemen uit de jaren ’70 blijven aanwezig. In de laatste stap kijk ik naar redenen die buiten het standaard analysekader vallen, waaronder ook factoren die eigen zijn aan de EPA’s. Aangezien de literatuurstudie sterk de nadruk legt op het belang van instituties, wordt de link tussen regionale integratie, instituties en groei formeel en empirisch onderzocht in het hoofdstuk 3. Ik besluit met de belangrijkste argumenten samen te vatten in een antwoord op de hierboven vermelde vragen.

2. Regionale Integratie en de EPA’s

2.1    Theoretische effecten van regionale integratie

In de volgende paragrafen volgt een korte uiteenzetting van de standaard economische theorieën over de welvaartseffecten van regionale integratie, waarbij er telkens speciaal aandacht wordt besteed aan de relevantie ervan voor SSA. Deze theorieën omvatten de handelsscheppende en –verleggende effecten, de concurrentie-effecten, mogelijke schaalvoordelen en de effecten op groei. Daarnaast wordt ook gekeken naar de gevolgen van regionale integratie op de economische geografie en op de overheidsfinanciën. Zoals we zullen zien kunnen de standaard theorieën echter niet verklaren waarom regionale integratie zo een prominente plaats heeft in de EPA’s. 

2.1.1
Handelsscheppende en handelsverleggende effecten

Eén van de meest voor de hand liggende effecten van regionale integratie is dat het, door de handelsbarrières tussen twee landen preferentieel af te bouwen, de prijs van de producten van de partnerlanden verlaagt ten opzichte van die van de rest van de wereld. Jacob Viner (1950) was de eerste die erop wees dat dit niet noodzakelijk positief is voor de welvaart van beide landen. Waar men vroeger dacht dat het wegwerken van handelsbarrières de welvaart altijd doet stijgen, wees Viner er op dat wanneer dit preferentieel gebeurt, er zowel positieve als negatieve gevolgen zullen zijn voor de welvaart: respectievelijk de handelsscheppende en handelsverleggende effecten. Deze terminologie wordt echter verweten verwarrend te zijn, omdat het niet de impact op handel is die beide effecten onderscheidt, maar hun invloed op welvaart. (Baldwin, 1997)

Stel dat we vertrekken van een situatie waarin één land (het thuisland) handel drijft met twee andere en een uniform tarief hanteert voor beide landen. Naar aanleiding van een handelsakkoord met een van die landen verlaagt het thuisland zijn tarieven voor het ene land (het partnerland) maar niet voor het andere (het derde land). Handelsschepping is dan het positieve welvaartseffect van het afsluiten van een dergelijk preferentieel handelsakkoord. Zoals de naam impliceert betekent dit dat nieuwe handel gecreëerd wordt. Producten die al eerder werden geïmporteerd uit het partnerland worden goedkoper, waardoor er meer van geconsumeerd en dus meer geïmporteerd zal worden (het consumptie-effect). Tegelijkertijd wordt inefficiënte binnenlandse productie vervangen door efficiëntere productie uit het partnerland (het productie-effect). Dit verhoogt de welvaart voor beide landen. Hiertegenover staan de handelsverleggende effecten. Deze houden in dat de extra handel tussen de twee landen, handel is die wordt afgeleid van het derde land dat efficiënter is in het produceren van de goederen. Dit derde land slaagt er echter niet meer in om zijn goederen nog te verkopen omdat het partnerland geen importtarieven meer moet betalen en bijgevolg lagere prijzen kan hanteren. Dit heeft een dubbelzinnige impact op de welvaart van het thuisland: enerzijds stijg de welvaart wel door de lagere prijs maar dat wordt meer dan gecompenseerd door het wegvallen van de tariefopbrengst. (Baldwin, 1997) 

Afhankelijk van hoe sterk beide effecten spelen zal de balans dus negatief of positief uitslaan. Hierbij moet wel in het oog worden gehouden dat regionale integratie ook impliceert dat het partnerland zijn tarieven preferentieel verlaagt, wat altijd positief zal zijn voor het thuisland. Verder zullen de implicaties voor de welvaart anders zijn indien ook niet-tarifaire barrières (bv. quota’s) worden afgebouwd. Het wegwerken van kostencreërende barrières zal bijvoorbeeld de welvaart altijd doen toenemen. De precieze grootte van beide effecten kan moeilijk bepaald worden, maar er zijn een aantal vuistregels die een indicatie kunnen geven van het te verwachten effect op welvaart. Er zal meer handelsschepping zijn indien het tarief vóór integratie hoger was en indien beide landen initieel dezelfde producten produceerden maar potentieel wel complementair zijn (bijvoorbeeld omdat er grote verschillen zijn in de productiekosten van die goederen). De handelsverlegging zal lager zijn naarmate het aandeel van handel tussen de landen vóór integratie groter is en het gemeenschappelijke buitentarief na integratie lager is. (Cuyvers, Embrechts en Rayp, 2002, p. 298-299) Verder zal handelsschepping groter en handelsverlegging kleiner zijn naarmate het prijsverschil (in autarkie) tussen de partnerlanden en de rest van de wereld kleiner is. De reden hiervoor is dat hoe dichter beide prijzen bij elkaar liggen, hoe meer het preferentieel handelsakkoord een akkoord met de hele wereld benadert. Indien de prijzen perfect aan elkaar gelijk zouden zijn, zal er geen handelsverlegging meer zijn en zal handelsschepping maximaal zijn. Het prijsverschil verkleint naarmate de grootte (in economische termen) en de diversiteit van beide landen toenemen. (Michealy, 1996) 

Hoe relevant zijn deze effecten nu op de werking van regionale integratie in SSA? De meeste Afrikaanse landen heffen hoge tarieven op ingaande handelsstromen wat dus wijst op een hoog potentieel voor handelsschepping. Het probleem is echter dat het voornaamste doel van die tarieven niet het beschermen van binnenlandse handel is, maar het verzamelen van overheidsinkomsten. De tariefopbrengsten maken voor de meeste SSA-landen een substantieel deel uit van de overheidsinkomsten en kunnen dus niet verlaagd worden zonder eerst andere bronnen van inkomsten te vinden. Daarnaast zijn de meeste economieën in SSA ook helemaal niet complementair. Dit is al snel duidelijk wanneer we kijken naar de import- en exportstromen van en naar Afrika. De niet-olie exporten van de meeste Afrikaanse landen zijn sterk geconcentreerd op een klein aantal goederen, waarvan geen enkel belangrijk is voor andere Afrikaanse landen. (Yeats, 1998) Veel potentieel voor handelscreatie is er op het eerste zicht dus niet. Een meer formele manier om de complementariteit tussen twee landen te bestuderen zijn de compatibiliteitindices. Om te beginnen is er de handelscompatibiliteitindex[
]. Simpel gezegd geeft deze index weer in welke mate de exporten van een bepaald land, belangrijke importen zijn voor het partnerland. Khandelwal (2004) gebruikt het om het potentieel voor handelscreatie te meten: een hoge index betekent dat de economieën sterk complementair zijn en er bijgevolg een hoog potentieel is voor handelscreatie. Een blik op de handelscompatibiliteitindices van COMESA (Common Market for Eastern and Southern Africa) en SADC (Southern African Development Community) leert ons dat de indices niet alleen laag zijn, ze kunnen ook sterk verschillen tussen landen. (Tabel 3, p.8)Zo zijn het typisch de grootste landen binnen het samenwerkingsverband die de hoogste indices hebben of dus met andere woorden het meest gaan winnen bij regionale integratie. (Khandelwal, 2004) Het is echter belangrijk in te zien dat deze index niet de volledige complementariteit vat. De index meet enkel de bestaande complementariteit tussen twee landen (denk aan het consumptie-effect) en niet de potentiële complementariteit (denk aan het productie-effect). Een betere maatstaf is de handels-productiecompatibiliteitindex[3] maar voldoende en betrouwbare data voor SSA zijn hiervoor op heden moeilijk te vinden. Michaely (1996) toont echter aan dat deze index positief gecorreleerd is met onder andere de grootte van een land en zijn niveau van economische ontwikkeling, welke verder worden besproken. (Michaely, 1996)

Het pessimistische beeld van weinig en slecht verdeelde voordelen wordt bevestigd wanneer we naar de overige indicatoren kijken. Het aandeel van intraregionale handel is bijzonder klein en dertig jaar integratie heeft er niet veel verbetering in kunnen brengen. (Tabel 2, p.4) Midden de jaren zeventig tot eind de jaren tachtig neemt het voor de meeste groeperingen zelfs af en hoewel we vanaf het midden van de jaren negentig verbetering waarnemen, blijven de resultaten teleurstellend. Daarnaast is de economische slagkracht van het merendeel van de regionale groeperingen ook zeer gering. Het gezamenlijke BNP van de Afrikaanse Unie -de grootste regionale groepering die, op Marokko na, het hele Afrikaanse continent omvat- is van de grootteorde van het BNP van Nederland. Verder is er ook een sterk verschil in grootte binnen de verschillende samenwerkingsvormen. Een mooi voorbeeld hiervan vinden we terug bij de Southern African Customs Union (SACU). Het BNP van Zuid-Afrika in 2005 was meer dan 20 keer dat van Botswana, 40 keer dat van Namibië, bijna 100 keer dat van Swaziland en meer dan 160 keer dat van Lesotho. De unie tussen deze vijf landen vergrootte het BNP van Zuid-Afrika met minder dan een tiende en dat van Lesotho meer dan 180 keer. Dit verschil in grootte heeft dan verdere gevolgen voor de verspreiding van de voordelen van regionale integratie (cfr. supra). (World Economic Outlook Database, october 2007). De laatste indicator betreft de diversiteit van de economieën. Een economie zal sterk gediversifieerd zijn wanneer de verwerkende industrieën een groot deel van het BNP voor rekening nemen. Een blik op het aandeel van de verwerkende industrie bevestigt echter het beeld dat de overige 
indicatoren schetsen. Voor veel landen blijft het aandeel van de toegevoegde waarde van de industrie in het BBP onder de 20% en voor de meeste overschrijdt het zelfs nog geen derde van het BBP. (Tabel 4, p.8) 

Samenvattend kunnen we dus stellen dat de kans klein is dat de handelsscheppende en handelsverleggende effecten de onderliggende motivering kunnen zijn voor het bevorderen van de regionale integratie binnen SSA. Verwacht wordt dat ze niet alleen klein zullen zijn maar ook sterk ongelijk verdeeld. Dit brengt dan weer bijkomende moeilijkheden met zich mee om een rechtvaardig herverdelingsmechanisme te bedenken, laat staan te implementeren, zodat alle partijen binnen het akkoord tevreden blijven.

Tabel 3 - Bilaterale handelscomplementariteitindices

	 
	COMESA (1)
	
	SADC (2)

	
	
	
	
	
	

	Burundi
	4,7
	
	Botswana
	10,3

	Comoren
	6,1
	
	Malawi
	11,3

	Egypte
	43
	
	Mauritius
	14

	Ethiopië
	7,9
	
	Mozambique
	22,9

	Kenia
	38,6
	
	Namibië
	18

	Malawi
	9,3
	
	Zuid-Afrika
	53

	Mauritius
	11,2
	
	Swaziland
	23,4

	Madagaskar
	19,4
	
	Tanzania
	14

	Rwanda
	3,2
	
	Zambia
	16,1

	Seychellen
	4,1
	
	Zimbabwe
	13,3

	Soedan
	19,8
	
	
	

	Oeganda
	20
	
	
	

	Zambia
	13,8
	
	
	

	Zimbabwe
	13,1
	
	
	

	
	(1) indices voor Angola, Kongo, Djibouti en Eritrea zijn niet berekend wegens een gebrek aan data

	
	(2) indices voor Angola, Kongo, Lesotho zijn niet berekend wegens een gebrek aan data

	
	Bron: Khandelwal, 2004, p.16
	


Tabel 4 - Aandeel van de toegevoegde waarde van industrie in het BBP

	 
	 
	 
	 
	SUB SAHARAN AFRIKA 
	 
	 
	 

	Gemiddelde
	27,4%
	
	
	
	
	
	

	Mediaan
	22,8%
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Burundi
	11,7%
	
	Oeganda
	19,5%
	
	Zuid Afrika
	27,7%

	Comoren
	12,2%
	
	Ivoorkust
	19,8%
	
	Namibië
	28,6%

	Madagaskar
	12,5%
	
	Rwanda
	20,7%
	
	Kameroen
	29,0%

	Gambia
	12,8%
	
	Eritrea
	21,0%
	
	Swaziland
	30,7%

	Ethiopië
	12,9%
	
	Togo
	21,4%
	
	Seychellen
	30,7%

	Benin
	14,0%
	
	Senegal
	21,5%
	
	Guinee
	31,0%

	Guinee-Bissau
	14,6%
	
	Centraal Afrikaanse Rep.
	22,8%
	
	Tsjaad
	32,4%

	Djibouti
	14,7%
	
	Kongo, Dem. Rep.
	23,6%
	
	Lesotho
	39,9%

	Malawi
	14,9%
	
	Ghana
	24,7%
	
	Nigeria
	50,3%

	Kenia
	15,9%
	
	Mauritius
	25,9%
	
	Botswana
	54,1%

	Tanzania
	16,0%
	
	Mozambique
	26,0%
	
	Gabon
	57,4%

	Zimbabwe
	18,0%
	
	Mauritanië
	27,0%
	
	Angola
	72,8%

	Mali
	19,2%
	 
	Zambia
	27,0%
	 
	Equatoriaal Guinee
	93,5%

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Berekend aan de hand van de African Development Indicators (ADI), 2007
	


2.1.2
Concurrentie-effecten

Een ander gevolg van het verwijderen van handelsbarrières is dat het de bescherming van lokale producenten wegneemt. Tarieven op import verhogen de prijs van buitenlandse producten, waardoor binnenlandse producenten hun mark-up hoger kunnen zetten. Het verwijderen van die tarieven en de daaruit volgende toename van de concurrentiedruk schudt bedrijven wakker en dwingt hen lagere prijzen te hanteren en in het algemeen meer aandacht te besteden aan consumentenzorg. (Baldwin, 1997) Een belangrijke voorwaarde hiervoor is dat de concurrentiedruk wel degelijk toeneemt, wat niet noodzakelijk het geval is bij regionale integratie in SSA. Neem terug het voorbeeld van de Southern African Customs Union (SACU). De kans dat voor Zuid-Afrikaanse bedrijven de concurrentiedruk aanzienlijk toeneemt is gering, gezien het feit dat de Zuid-Afrikaanse markt ruim tien keer groter is dan die van de overige 4 landen samen. Hierbij gaan we dan nog uit van de veronderstelling dat die goederen de Zuid-Afrikaanse markt kunnen bereiken. Het ontbreekt de meeste Afrikaanse landen simpelweg aan de infrastructuur om te exporteren naar hun buurlanden. In dit opzicht kan het inderdaad nuttig zijn om regionale integratie te kaderen in een akkoord met de EU, omdat deze de middelen heeft om infrastructurele steun te koppelen aan de integratie. (Khandelwal, 2004) Bovendien is de private sector ook relatief klein en zijn er dus weinig private bedrijven die de competitie met elkaar zouden aangaan. Net zoals bij de handelsscheppende effecten, is de handels-productiecompatibiliteitindex een goede indicator voor het potentieel aan concurrentie-effecten en zoals we al eerder zagen is deze index laag. 

Het concurrentie-effect zou mogelijk wel een grotere invloed kunnen hebben op de overheidsbedrijven en op de overheid zelf. Beiden worden de dag van vandaag gekenmerkt door een hoge graad van corruptie, inefficiëntie en verlammende bureaucratie. Een verhoogde competitiedruk tussen verschillende overheden, bijvoorbeeld in het aantrekken van buitenlandse investeringen, zou een stimulans kunnen geven om dit soort problemen aan te pakken. Susan Rose-Ackerman (1978) was de eerste die op het verband tussen corruptie en competitie wees, door te stellen dat meer competitie tussen bureaucraten de corruptie zou doen dalen. Ades en Di Tella (1999) keken naar het verband tussen corruptie, nettowinsten en de openheid van de economie. Zij wezen erop dat theoretisch gezien, het effect van openheid ambigu was. Een meer gesloten economie, met minder competitie, zal ervoor zorgen dat ondernemingen hun mark-up kunnen verhogen, waardoor hun nettowinsten toenemen. Die toegenomen nettowinsten zullen de incentive tot corruptie verhogen, omdat de beloning ervan hoger is. Anderzijds zullen bedrijven er ook meer belang bij hebben om hun winsten te beschermen en hebben ze dan ook meer middelen om die bescherming uit te voeren. In hun empirische resultaten vonden Ades en Di Tella daarentegen geen spoor terug van die ambiguïteit. Ze constateerden dat er meer corruptie was in landen waar binnenlandse ondernemingen, door natuurlijke of artificiële barrières, worden beschermd. (Ades en Di Tella, 1999) Wei (2000) zag het verband tussen openheid en corruptie anders. Wei stelde dat corruptie een groter effect heeft op buitenlandse firma’s, omdat zij veel meer uitwijkmogelijkheden hebben. Dit impliceert dat open economieën meer belang hebben bij het bestrijden van corruptie. Wei ging echter een stap verder en deelde de openheid van een land op in een natuurlijke component, bepaald door deterministische eigenschappen van het land[
], en een resterende component, mogelijk bepaald door het handelsbeleid. Hij vond dat enkel de natuurlijke component van openheid een significant negatieve invloed had op corruptie. Daarnaast stelde hij vast dat open landen hun ambtenaren meer betaalden, wat er op zou wijzen dat ze inderdaad meer belang hechten aan het bestrijden van corruptie. Wei eindigde met de stelling dat handelsliberalisatie en technologische vooruitgang de corruptie kan doen afnemen, omdat het, door de handelskosten te verlagen, de natuurlijke openheid kan verhogen. Op zich is dit een vreemde conclusie, omdat geen enkele variabele die in zijn model de natuurlijke openheid bepaalt, zal toenemen wanneer de handelskosten verminderen. Dit wil zeggen dat het effect van dalende handelskosten in de residuele component van openheid zit en daarvan besluit hij juist dat het geen significante invloed heeft op corruptie. Daarnaast kunnen we ons de vraag stellen in welke mate de residuele component het handelsbeleid vat en niet bepaald wordt door andere factoren. (Wei, 2000) Celentani en Ganuza (2001) benadrukten dat competitie niet in alle gevallen zal leiden tot minder corruptie en we bijgevolg het empirisch gevonden negatieve verband tussen deze twee niet als een absolute wet mogen opvatten. (Celentani en Ganuza, 2002) 

Dat open economieën minder last hebben van corruptie, wil niet noodzakelijk zeggen dat regionale integratie hetzelfde effect zal hebben. Een belangrijke factor is of de landen overeenkomen om een gemeenschappelijk buitentarief te hanteren. Dit betekent dat men in elk land van de unie, op elk goed, hetzelfde tarief heft. Zonder een gemeenschappelijk buitentarief moeten er herkomstregels (rules of origin) worden afgesproken. Herkomstregels bepalen bijvoorbeeld welke tarieven er moeten geheven worden indien een lading Europese radio’s via Senegal naar Ghana wordt getransporteerd, maar ook wat er moet gebeuren als die radio’s worden herverpakt in Senegal of in Senegal worden geassembleerd e.d. Zonder deze regels zouden handelsstromen worden omgeleid om hogere tarieven te vermijden. Herkomstregels zijn echter vaak zeer ingewikkeld en hebben een grote impact op de allocatieve efficiëntie van een economie. Die ingewikkelde structuur komt vooral oneerlijke producenten ten goede en is een grote last voor de eerlijke. (Winters, 2004) Hernin (1986) gaf het voorbeeld van de European Free Trade Area (EFTA) waar de regels zodanig complex waren dat de meeste EFTA-producenten liever handel dreven onder het hogere, niet-preferentiële tarief, dan beroep te proberen doen op het intra-EFTA nultarief. (Baldwin, 1997) Een gemeenschappelijk buitentarief maakt deze regels overbodig omdat het dan niet uitmaakt waar het goed precies de unie binnenkomt. Het introduceren van een simpele tariefstructuur, zoals een uniform tarief voor alle goederen, heeft een groot effect op corruptie, maar kan conflicteren met andere doelstellingen van de overheid. De tariefstructuur wordt immers vaak gebruikt als instrument van het economische beleid. Zo worden bijvoorbeeld lagere tarieven geheven op onafgewerkte producten om producenten aan te moedigen om de afwerking ter plaatse te laten gebeuren. (Winters, 2004)

Ook wat de concurrentie-effecten betreft, moeten we dus voorzichtig zijn met het inschatten van de gevolgen. Afrikaanse integratie zal de competitiedruk wel verhogen, maar omwille van de kleine compatibiliteit tussen Afrikaanse economieën zal deze toename slechts beperkt zijn. Over de impact van de concurrentie op de overheidsefficiëntie en corruptie verschillen de meningen nogal sterk. Over het algemeen hebben open economieën minder last van corruptie, maar de vraag is in welke mate het handelsbeleid en niet de structurele kenmerken van een land hiervoor verantwoordelijk is. Wat het effect van regionale integratie op corruptie zal zijn hangt sterk af van de complexiteit van de tariefstructuur en van de aanwezigheid van een gemeenschappelijk buitentarief.

2.1.3 Schaalvoordelen

Wanneer twee regio’s integreren zullen er ook schaalvoordelen te rapen zijn. Een eerste categorie zijn de interne schaalvoordelen. Het bestaan van interne schaalvoordelen betekent dat een onderneming efficiënter kan produceren naarmate het zijn productieschaal vergroot. Wanneer twee landen hun markten integreren geeft dit de mogelijkheid aan bedrijven om verder te groeien en dus goedkoper te produceren. Het is al snel duidelijk dat hoe sterker deze schaaleffecten spelen, hoe kleiner de uiteindelijke concurrentie-effecten zullen zijn. Meer nog, het kan zelfs zijn dat schaalvoordelen zodanig groot zijn dat één onderneming de hele markt overneemt en beide landen na integratie slechter af zijn, omdat die onderneming zijn prijzen zodanig kan zetten dat niets van de schaalvoordelen de consumenten bereikt. Dit is een reëel gevaar in de sector van de nutsvoorzieningen. Schaalvoordelen zijn in deze sector niet alleen groot, maar consumenten hebben ook weinig substitutiemogelijkheden, waardoor een monopolist quasi ongestraft zeer hoge prijzen kan hanteren. Het belang van een degelijk concurrentiebeleid is hier onmiddellijk duidelijk. Een dergelijk beleid waakt erover dat ondernemingen kunnen groeien, maar dat er tegelijkertijd voldoende ondernemingen aanwezig blijven zodat de competitiedruk tussen de verschillende spelers niet verzwakt.

Schaaleffecten gaan echter verder dan louter de interne schaalvoordelen. De externe schaalvoordelen slaan op de voordelen van het produceren in een grotere economie. Een grotere markt kan betekenen dat bepaalde activiteiten (bijvoorbeeld onderzoek en ontwikkeling) of bepaalde investeringen plotseling wel winstgevend worden. Nauw hieraan verbonden is het variëteiteffect. Zowel voor producenten als voor consumenten doet regionale integratie de variëteit in (intermediaire) goederen toenemen. Voor consumenten betekent dit een direct nutsvoordeel. Voor producenten betekent dit dat ze uit die bredere keuze de beste inputfactoren voor hun productieproces kunnen vinden, wat hun productiviteit dient te verhogen. (Baldwin, 1997)

Schaalvoordelen worden vaak vermeld als een van de belangrijkste voordelen van regionale integratie in SSA, en dat is ook geen verrassing gegeven de beperkte grootte van de meeste Afrikaanse staten. Regelmatig wordt het idee geopperd dat Afrika op zichzelf moet terugplooien en een importsubstitutie beleid moet voeren. Hiermee wordt bedoeld dat Afrikaanse landen zich moeten verenigen en zich vervolgens moeten afsluiten van de rest van de wereld zodanig dat ze buitenlandse importen kunnen vervangen door binnenlandse productie. Regionale integratie dient dit beleid te ondersteunen  door de interne Afrikaanse markt te vergroten. Dit soort denken was ook de onderliggende redenering achter de vele integratiepogingen in de jaren zeventig en tegelijkertijd één van de belangrijkste redenen voor het falen ervan. Foroutan vatte het mooi samen toen hij het volgende zei: “Beeld je in van [Nederland] op te delen in een veertigtal verschillende, onafhankelijke staten, elk met eigen, geïsoleerde goederen- en factormarkten, verschillende overheidsadministraties, verschillende munten, verschillende talen, verschillende fiscale en monetaire autoriteiten en een zeer inefficiënt onderling transportnetwerk. Economisten zouden pleiten dat dit de individuele welvaart zeker zou verminderen” (Foroutan, 1992, p.234, in vertaling) Op het eerste zicht is dit louter een betoog voor integratie maar wat hier cruciaal is om te zien, is dat zelfs àls men er in slaagt het hele Afrikaanse continent perfect te integreren, men nog maar uitkomt op een gebied met de economische grootte van Nederland. Als we dan de grote incompatibiliteit tussen die Afrikaanse economieën nog eens in beeld brengen, is het zeer duidelijk waarom een importsubstitutiebeleid niet veel kans tot slagen heeft. De schaalvoordelen die te behalen zijn bij integratie wegen niet op tegen de kosten van het reduceren van de handelsbarrières en het opstarten van de nieuwe industrieën. Dergelijke maatregelen hebben dan ook geleid tot de creatie van zeer inefficiënte industrieën en een stagnatie van de binnenlandse markten door een gebrek aan technologietransfers. (Shams, 2003)

Samenwerking tussen Afrikaanse landen kan nochtans grote voordelen opleveren. Coördinatie van het beleid ten aanzien van gemeenschappelijke grondstoffen (bv. waterlopen) en pooling van middelen voor bepaalde nutsvoorzieningen kan voor belangrijke kostensynergieën zorgen. Zo is er het voorbeeld van de Southern African Power Pool waar een aantal leden van SADC succesvol samenwerken om de stroomvoorziening te stabiliseren en schaalvoordelen te behalen. Dergelijke voorbeelden van samenwerking kunnen echter zowel als argument voor als tegen regionale integratie gebruikt worden. Enerzijds is het zo dat succesvolle integratie het gemakkelijker kan maken om zulke samenwerkingsverbanden op te starten. De landen komen immers regelmatig samen en er bestaat een gereguleerd kader om gemeenschappelijke problemen aan te pakken. Anderzijds geldt ook dat dergelijke akkoorden helemaal niet moeten gekaderd worden in een algemener handelsakkoord. Meer nog, om een handelsakkoord af te sluiten moet er beroep worden gedaan op een hoop menselijk kapitaal wat andere akkoorden juist kan verdringen, zeker als die Zuid-Zuid integratie kadert in een akkoord met de EU. De aanwezige kennis en expertise wordt beter gebruikt om kleine projecten op te starten die gegarandeerd voordelig zijn voor alle partners in plaats van omvangrijke en kostelijke handelsakkoorden op te zetten. Bovendien is het niet zeker dat alle landen winnen bij die omvangrijke handelsakkoorden en negatieve ervaringen zullen repercussies hebben voor andere overeenkomsten. In dit opzicht is het misschien geen slecht idee om beperktere vormen van coöperatie voor te laten gaan, en de samenwerking op een natuurlijker tempo te laten groeien. (Cadot, Melo en Olarreaga, 1999)

Het is zeker zo dat diepere integratie schaalvoordelen met zich meebrengt, maar het is een vergissing om te denken dat het Afrikaanse continent op zichzelf kan bestaan. Nieuw regionalisme kadert volledig in dit gedachtegoed. Nieuw regionalisme plaatst de integratie van een bepaalde regio in een veel bredere liberalisatie naar de rest van de wereld toe. In plaats van importen te substitueren door eigen productie probeert men juist een exportgericht beleid te voeren. (Shams, 2003) Waarom zou een exportgedreven strategie dan wel werken? Het neoklassieke aanbodsmodel wijst op mogelijke externaliteiten voor de niet-export sector. De exportsector heeft over het algemeen een hogere productiviteit en een deel van deze bonus zou doorstromen naar de niet-export sector. Een ander argument wordt gegeven door modellen waar groei begrensd wordt door de handelsbalans. Op lange termijn moet elk land groeien aan een tempo dat consistent is met een evenwicht op de lopende rekeningen (tenzij het zoals Amerika zijn steeds groeiende tekorten kan blijven financieren op de internationale markt). Om te beginnen zal meer export meer buitenlandse deviezen opleveren waardoor er ook meer geïmporteerd kan worden, wat een positief effect kan hebben op de productiviteit. Meer export kan tekorten aan importproducten verlichten, extra kapitaalgoederen kunnen worden geïmporteerd enz. Daarnaast is voor de meeste ontwikkelingslanden een te kleine vraag een serieuze beperking voor de groei. Exporten zijn in die zin uniek dat ze andere componenten van de vraag niet noodzakelijk verdringen, zoals investeringen of overheidsconsumptie dat wel doen. Extra investeringen betekenen immers extra besparingen of gaan ten koste van huidige consumptie en hetzelfde geldt voor de overheidsuitgaven. Voor exporten gaat dit echter niet op, omdat ze in eerste instantie beroep doen op buitenlandse koopkracht. Meer nog, meer exporten kunnen de andere componenten van de vraag juist de kans geven om te groeien. Ten slotte zijn de meeste Afrikaanse landen quasi verplicht om te exporteren omdat ze buitenlandse deviezen nodig hebben om hun zeer omvangrijke schulden aan het buitenland af te lossen. (Thirlwall, 2000) Regionale integratie kan dit beleid ondersteunen, maar is verre van voldoende om de noodzakelijke exportgroei te initialiseren. Het moet ook aantrekkelijk worden voor bedrijven om te investeren en zijn er dus investeringen in infrastructuur (wegen-, communicatienetwerk,…), goed werkende en stabiele instellingen (centrale bank, douane,…) en over het algemeen een positief investeringsklimaat nodig. 

 Intuïtief ligt de kracht van een exportgedreven strategie voor de hand wanneer we kijken naar de opkomst van de Aziatische tijgers (Japan, Taiwan, Korea, Singapore, Hong Kong,…). Zowel de groei van hun BNP, als die van hun exporten waren bij de hoogste van de wereld. Ondanks het feit dat sommige landen soms ook importsubstitutie gepromoot hebben, is een groot deel van hun groei toe te schrijven aan de sterke toename van hun exporten. (Thirlwall, 2000) Meer formeel bewijs wordt geleverd door Van Biesebroeck (2003). Hij bestudeerde aan de hand van panel data van een negental Afrikaanse landen, het verschil in productiviteit tussen exporterende bedrijven en bedrijven die zich louter richten op de thuismarkt. Hij vindt voor die eerste groep een significante productiviteitsbonus, die niet louter het resultaat is van zelfselectie (enkel de sterkste ondernemingen zullen zich immers op de internationale markt wagen). De voordelen van het kunnen produceren op grotere schaal verklaren volgens Van Biesebroeck een belangrijk deel van het verschil in productiviteit en het ontbreken van deze voordelen wordt ook vaak aangehaald als een grote belemmering voor niet-exporterende ondernemingen. Fugazza en Robert-Nicoud (2006) onderzoeken aan de hand van een theoretisch model welke impact sterkere Zuid-Zuid integratie heeft op ondernemingen die exporteren naar meer ontwikkelde markten. Zij vinden dat, voor zover deze ondernemingen hun inputfactoren betrekken uit andere ontwikkelingslanden, integratie de prijs van intermediaire goederen verlaagt. De productiekost van afgewerkte goederen kan hierdoor ook dalen, waardoor het voor deze ondernemingen gemakkelijker wordt om door te breken in die meer ontwikkelde markten. Dit effect zou ook versterken naarmate de restricties op Zuid-Zuid handel verder verdwijnen.

De conclusie is dat we, net zoals bij de handelsscheppende en –verleggende effecten en de concurrentie-effecten, niet mogen overdrijven met de schaaleffecten. De meeste Afrikaanse landen zijn zeer klein en de potentiële schaalvoordelen zijn groot, maar de Afrikaanse integratie alleen is niet genoeg om deze schaalvoordelen volledig uit te buiten. De afrikaanse koopkracht is immers klein en de ontwikkeling van de Afrikaanse economie hangt in belangrijke mate vast aan de mogelijkheid tot exporteren. 

2.1.4
Effect op groei 

Hoe zit het dan met de langetermijneffecten van regionale integratie? Handelsscheppende en -verleggende effecten zijn slechts eenmalig en zullen dus geen lange termijn invloed hebben op groei, maar dit is niet noodzakelijk het geval voor de concurrentie-effecten en schaalvoordelen. Grotere markten en een hogere productiviteit maken het winstgevender om te investeren. Dit brengt een proces op gang van extra investeringen die op hun beurt de productiviteit verder verhogen waardoor ze nog meer investeringen uitlokken enz. Het verdere verloop hangt dan af van welke strekking we volgen. De neoklassieke theorie, geformaliseerd in het (uitgebreide) Solow-model, dicteert dat de groeibonus langzaamaan zal uitdoven omdat, per assumptie, de bijkomende investeringen de productiviteit steeds minder verhogen. De enige factoren die in het neoklassieke kader op lange termijn nog invloed kunnen uitoefenen op groei zijn de bevolkingsgroei en het tempo van technologische vooruitgang, beiden exogeen verondersteld. Hiertegenover staat de endogene groeitheorie. Hier kunnen veranderingen in efficiëntie wel een permanent effect hebben op groei. De endogene groeitheorie komt tegemoet aan de grote zwakte van het Solow-model door de lange termijn determinanten van groei wel binnen het model te verklaren, maar is op zijn beurt niet zonder zwakke punten. Zo heeft deze theorie het empirisch lastig. Daarnaast is er binnen de endogene groeitheorie geen echte consensus over wat de determinanten van groei zijn of hoe ze gemodelleerd moeten worden. Er zijn echter wel twee factoren die steeds terugkomen in de verklaring van groei: het belang van kennis en kennisoverdracht. Of kennis nu vervat zit in menselijk kapitaal, in nieuwe goederen of als een losstaand goed wordt beschouwd, de productie en verspreiding ervan bepaalt het lange termijn groeipotentieel van de economie. Alles wat de winstgevendheid en bijgevolg de productie van kennis bevordert zal dan ook economische groei stimuleren. Een grotere markt laat toe de kosten van onderzoek en ontwikkeling te spreiden over meer consumenten en verhoogt aldus de winstgevendheid van innoveren. Een goede doorstroming van kennis verhindert dat onderzoek en ontwikkeling twee keer moeten gebeuren. Een efficiënter financieel systeem verlaagt de kost van investeren en verhoogt dus de winstgevendheid ervan. De dreiging van competitie verhoogt de incentive van monopolisten om te innoveren, enz. De endogene groeitheorie wijst er verder op dat landen die handel met elkaar drijven, gewild of ongewild, altijd kennis uitwisselen. (Baldwin, 1997) Ook nieuw bij de endogene groeitheorie is dat institutionele factoren de groei kunnen beïnvloeden. Goed werkende instituties kunnen in belangrijke mate helpen om schokken op te vangen in de economie. Door de kost van aanpassing te spreiden over de hele bevolking en de continuïteit van het beleid te garanderen kunnen ze de noodzakelijke transformaties versnellen en conflicten met betrekking tot de legitimiteit van de getroffen maatregelen vermijden. Dit wordt verder nog belangrijk omdat regionale integratie de ontwikkeling van instituties zal bevorderen en zo ook indirect effect zal hebben op groei. (Winters, 2004)

Hogere groei mag echter niet volledig gelijkgesteld worden aan hogere welvaart. De bijkomende investeringen vragen bijkomende besparingen en gaan dus ten koste van de huidige consumptie. De extra besparingen moeten echter niet uitsluitend uit het binnenland komen. Een deel van deze extra investeringen zal ook uit het buitenland komen, aangezien bedrijven in derde landen op die manier toegang zoeken tot de markten van de geïntegreerde landen (tariff jumping). Meestal kunnen ondernemingen zich ook wenden tot de internationale kapitaalmarkt, maar voor Afrikaanse bedrijven is dit soms moeilijk, omwille van de slechte kredietrating van hun landen. (Baldwin, 1997)

Empirisch onderzoek rond het verband tussen regionale integratie en groei heeft zich in het begin geconcentreerd op het verband tussen openheid en groei. Daarna is men gaan kijken of de resultaten veranderen wanneer handelsbarrières preferentieel worden afgebouwd. Wat de relatie tussen groei en openheid betreft, luidt de conclusie dat het meest waarschijnlijke resultaat is dat openheid een positief effect heeft op groei, dat mogelijk ook op lange termijn aanwezig blijft. (Winters, 2004) Ook het belang van kennis en kennisoverdracht voor groei werd empirisch teruggevonden. Zo besluiten Coe, Helpman and Hoffmeister (1997) dat ontwikkelingslanden die weinig aan onderzoek en ontwikkeling doen, hun productiviteit kunnen verhogen door handel te drijven met landen die er wel bedrijvig in zijn. (Vamvakadis, 1998) De vraag die de meest recente studies proberen op te lossen is of dezelfde conclusies gelden voor regionale integratie en welke nu de beste ontwikkelingsstrategie is: de tarieven universeel of selectief laten dalen? Tabel 5 (p.16) geeft een kort overzicht van de methodologie en de resultaten van deze papers. De resultaten die een groot aantal studies (onder andere: de Melo, Montenegro en Panagariya, 1992; Vamvakadis 1998, 1999; Yeats 1998) opleveren zijn niet bemoedigend. Ze besluiten dat regionale integratie geen, een verwaarloosbare of zelfs een negatieve invloed heeft gehad op groei. Dit zou het gevolg zijn van sterke handelsverleggende effecten en importsubstitutie. De meeste besluiten dan ook dat handelsbarrières beter universeel worden afgebouwd. (Thirlwall, 2000) Een paar opmerkingen zijn hier echter op hun plaats. Ten eerste is het vreemd dat handelsverlegging voor dit resultaat zou zorgen. Handelsverleggende effecten zijn enkel mogelijk wanneer het aandeel van intraregionale handel toeneemt en zoals we al gezien hebben is dit niet het geval. (Tabel 2, p.4) Daarenboven zijn de handelsscheppende en –verleggende effecten louter transitioneel en kunnen ze met andere woorden geen invloed hebben op de lange termijn groei. Een tweede opmerking die je bij de studies kan plaatsten betreft de manier waarop ze regionale integratie opnemen in hun regressies. Vamvakadis (1999) gebruikt bijvoorbeeld een zeer omvangrijke dataset waarin hij over een periode van 1970 tot 1989, 109 landen en 18 samenwerkingsverbanden beschouwt. Regionale integratie wordt hier geïntroduceerd aan de hand van een dummyvariabele die gelijk is aan één wanneer het land lid is van een regionaal handelsakkoord en gelijk is aan nul wanneer dat niet het geval is. Op deze manier worden echter sterke en zwakke samenwerkingsakkoorden over dezelfde kam geschoren. Het is dan geen verrassing dat regionale integratie geen effect heeft op groei wanneer deze dummyvariabele tegenover de algemene openheid van de economie geplaatst wordt. Vamvakadis erkent dit maar zegt dat zijn resultaten niet veranderen wanneer alle samenwerkingsakkoorden afzonderlijk worden beschouwd. (Vamvakadis, 1999) Het opnemen van een dummy voor elk samenwerkingsverband lost de problemen echter niet volledig op, zeker niet als er wordt gekeken naar de invloed van handelsakkoorden over een zo lange periode. Handelsakkoorden veranderen immers nogal sterk doorheen de tijd en versterken of verzwakken in
 intensiteit. Het enige dat we uit groeiregressies met dummyvariabelen kunnen besluiten is dat het ondertekenen van een handelsakkoord geen positief effect heeft op groei. (Berthelon, 2004) Het is opvallend dat wanneer er andere maatstaven van integratie in acht wordengenomen of wanneer men zich enkel op Europa concentreert, de conclusie verandert. (bv. Italianer, 1994; Henrekson, Torstensson
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de Melo, et al ‘92
Least Square Dummy Variable (LSDV)

- Initieel BBP/Cap (log.)

- Investeringsratio
- Scholing (Barro en Lee)

n.v.t.

Dummyvariabele

EG, EFTA, CACM, LAFTA, CEAO, ANCON,
UDEAC, SADC

Met uitzondering van SADC in '60-'72 waren
alle dummies insignificant

Vamvakadis ‘98

LSDV, General Instumentel Variable
Estimator (GIV)

- Initieel BBP/Cap (log.)

- Investeringsratio

- Scholing (Barro en Lee)

- Initiéle openheid

- Groei Terms of Trade

- Initiéle kindersterfte

- Initiéle openheid buurlanden
- Initieel BPP/Cap buurlanden

- Sachs en Warner
- (X+M) / BBP

Dummyvariabele

ASEAN, ANCON, CACM, EU, UDEAC

De dummy’s van regionale integratie waren
insignificant

Italianer '94
OLS

- Groei kapitaal

- Groei arbeid
- Intra-EC handel (first diff.)
- Openheid

- (X+M) / BBP

Intra-regionale handel

Europese Gemeenschap met 6 (EG6) en 8
leden (EGS8)

Zowel voor de EG6 als voor de EG8 werden
er positieve coéfficienten teruggevonden

Vamvakadis ‘99

Fixed effects estimator

- Initieel BBP/Cap (log.)

- Investeringsratio

- Scholing (Barro en Lee)
- Initiéle openheid

- Bevolkingsgroei

- Groei wereld BBP/cap

- Sachs en Warner
- (X+M) / BBP

Dummyvariabele

18 akkoorden uit Afrika, Europa, Azié en
Latijns-America

De dummy’s van regionale integratie waren
insignificant

Henrekson, et al '97
LSDV

- initieel BBP/Cap

- Investeringsratio

- Scholing (Barro)

- Reéle wisselvoet distortie
- Overheidsconsumptie

- Overheidssurplus

- Inflatie

n.v.t.

Dummyvariabele

EG en EFTA

In de meeste, maar niet alle, specificaties
was de dummy significant

Berthelen ‘04

OLS, GlV, fixed effects, random effects

- Initieel BBP/Cap (log.)

- Investeringsratio

- Scholing (Barro en Lee)

- Openheid

- BDI

- Terms of Trade schokken

- Overheidsconsumtie

- Zwarte markt premie

- geproduceerde exporten

- Groei handelspartners

- Investeringsratio handelspartners
- aandeel buurlanden in wereld BBP
- Democratie

- (X+M) / BBP

- aandeel partnerlanden in wereld-BBP

- aandeel partnerlanden gedeeld door
aandeel thuisland in wereld-BBP

81 landen, 70 akkoorden

Noord-Noord integratie heeft duidelijk positief
effect op groei. Bij Zuid-Zuid integratie hangt
het af van de grootte van de partnerlanden.




en Torstensson, 1997; Berthelon, 2004)  Hoewel Berthelon over het algemeen een positief effect vindt van regionale integratie, merkt hij wel op dat dit verband minder duidelijk aanwezig is voor Zuid-Zuid integratie. Hier zou het resultaat afhangen van de grootte (in termen van BBP) van de partnerlanden.

Uit het bovenstaande volgt dat de vraag of regionale integratie een positief effect zal hebben op groei niet eenduidig te beantwoorden is. Economische theorie voorspelt over het algemeen een groeibonus maar deze wordt empirisch niet altijd teruggevonden. Dit komt slechts voor een deel door slechte econometrische werkwijzen. Wat zeker ook een rol speelt is dat de uiteindelijke impact op groei van veel meer afhangt dan louter het verwijderen van de tarieven op onderlinge handel. Vooral het effect van instituties mag hier zeker niet onderschat worden. Nadat de instituties de nodige aandacht hebben gekregen in hoofdstuk 2.2 wordt er in hoofdstuk 3 dieper ingegaan op het verband tussen regionale integratie, instituties en groei.

2.1.5
Geografische effecten

Dat de effecten van regionale integratie niet voor ieder land hetzelfde zullen zijn, is al een aantal keer teruggekomen. Afrikaanse landen verschillen sterk in grootte, handelscompatibiliteit, niveau van ontwikkeling,… wat onvermijdelijk gevolgen heeft voor de distributie van de voordelen van integratie. Wanneer ongelijke voordelen worden vermoed, moeten er herverdelingsmechanismen worden onderhandeld; een politiek zeer moeilijk proces waar veel tijd in kruipt. De voordelen van integratie kunnen immers niet precies berekend worden en het is moeilijk een onderscheid te maken tussen de gevolgen van een ongelijk verdelingsproces en die van de verschillen in politieke doortastendheid of andere binnenlandse ingrepen. Het ontbreken of slecht functioneren van zo’n herverdelingsmechanisme zorgt voor veel kwaad bloed, wat toekomstige onderhandelingen bemoeilijkt of zelfs aanleiding kan geven tot het stopzetten van de samenwerking. Zo is bijvoorbeeld de East African Community in 1977 uit elkaar gevallen omdat de armste landen vonden dat ze benadeeld werden. (Cadot, De Melo en Olarreaga, 1999)

Economische geografie kan een licht doen schijnen op de reden waarom de voordelen niet gelijk verdeeld zijn, wie er het meest gaat winnen bij regionale integratie en onder welke voorwaarden zulke verdelingsaspecten een minimale rol zullen spelen. Hiervoor wordt gekeken naar de vestigingsbeslissing van ondernemingen. Deze wordt bepaald door twee soorten krachten: agglomeratie- en dispersiekrachten. Agglomeratiekrachten zorgen ervoor dat bedrijven belang hebben bij geografische clustering rond een bepaald gebied. Dispersiekrachten zorgen eerder voor een spreiding van ondernemingen over de verschillende regio’s/landen. De twee meest bekende agglomeratie- en dispersiekrachten zijn respectievelijk schaalvoordelen en transportkosten. Ook hier moeten de schaalvoordelen ruimer worden gezien dan louter de interne schaalvoordelen. Schaalvoordelen slaan op alle voordelen van zich in een grotere markt te bevinden: de aanwezigheid van veel toeleveranciers (supply-linkages), veel consumenten (demand-linkages), technologische spillovers, arbeidsmarktpooling enz. Transportkosten moeten gezien worden als alle kosten van het verkopen in een andere regio: de kosten van vervoer (in de enge betekenis), handelsbelemmeringen en kosten als gevolg van andere instituties, regels, talen,… in het exportland. Hoe deze twee effecten zich verhouden zal zeer grote invloed hebben op de vestigingsbeslissing van ondernemingen. Zo zullen ondernemingen zich in de grootste markt trachten te vestigen wanneer bijvoorbeeld de schaalvoordelen zeer groot zijn en transportkosten laag. Het omgekeerde geldt wanneer de schaalvoordelen klein zijn en transportkosten hoog. (Baldwin en Wyplosz, 2006)

De startsituatie voor Afrikaanse integratie is er één waar schaalvoordelen relatief groot zijn. Transportkosten zijn echter ook zeer hoog, niet alleen vanwege overheidsmaatregelen (tarifaire en niet- tarifaire belemmeringen), maar ook omwille van de slechte transportverbindingen tussen Afrikaanse staten. Dit zorgt ervoor dat ondernemingen zich telkens zo dicht mogelijk bij de grootste markt willen vestigen om zo veel mogelijk transportkosten te besparen en tezelfdertijd nog altijd schaalvoordelen te kunnen realiseren. Stel dat alle landen even groot zijn in termen van BBP en inwoners, maar een bepaalde exogene (tijdelijke) schok (bv. een belastingsverlaging) het ene land aantrekkelijker zou maken om te investeren, waardoor een aantal bedrijven verhuizen en het BBP van het ene land boven dat van het andere stijgt. Vanaf zodra dit gebeurt, zullen ondernemingen naar het grotere land beginnen verhuizen om zo veel mogelijk transportkosten uit te sparen. Hierdoor versterken ze het verschil tussen beide landen nog meer, wat andere bedrijven ook zal aanzetten om hun voorbeeld te volgen, waardoor het verschil nog toeneemt. Welk van de twee landen begint te groeien is initieel onbepaald en zolang dit zo is kunnen kleine wijzigingen in het beleid een zeer grote impact hebben. Zodra één regio begint te groeien treedt er een zekere inertie op en moeten er al serieuze ingrepen plaatsvinden vooraleer de situatie kan omgedraaid worden. Dit sneeuwbaleffect gaat echter niet door tot alles naar het grootste land is verhuisd. Het wordt afgeremd omdat de prijs van immobiele productiefactoren in kleinere regio’s, wegens afnemende vraag, zal dalen en dat de prijs van afgewerkte goederen zal stijgen, wegens hogere kosten enerzijds en minder competitie anderzijds. De hoge transportkosten houden het prijsverschil tussen beide landen in evenwicht. Voor elk niveau van transportkosten bestaat dan een evenwicht waarbij de schaalvoordelen in die grotere markt precies gelijk zijn aan de kostennadelen van de hogere lonen, landprijzen enz. In het geval van Afrikaanse integratie vertrekken we echter al vanuit een situatie van onevenwicht. Wanneer het bovengenoemde proces zich voordoet, hebben de grootste landen dus altijd het voordeel. (Baldwin en Wyplosz, 2006)

Regionale integratie zal de kosten van het exporteren naar andere landen verlagen, waardoor ook het prijsverschil tussen beide landen zal dalen. De lagere prijzen verminderen de opbrengst van het produceren in het kleinere land en zal bedrijven aanzetten om naar de grotere markt te verhuizen. Dit zal echter de prijzen van de immobiele productiefactoren in het kleinere land verder drukken. Krugman en Venables (1990) hebben aangetoond dat het verband tussen de handelskosten en geografische clustering U-vormig verloopt. Vertrekkende van een situatie van prohibitieve tarieven, zal het verlagen van de handelskosten de grootste regio doen groeien. Eens de handelskosten echter onder een bepaald niveau dalen, wordt de kapitaalstroom omgekeerd. Het verder verlagen van handelskosten zal bedrijven aanzetten zich meer te spreiden omdat het voordeel van de lagere handelskosten in de grotere regio vermindert en niet meer opweegt tegen het nadeel van de duurdere immobiele productiefactoren. Dit U-vormig patroon impliceert dat regionale integratie veel minder effect zal hebben op de economische geografie wanneer de handelsbarrières in één keer worden afgeschaft. De noodzaak aan een flexibel herverdelingsmechanisme zal met andere woorden het grootst zijn wanneer handelsbarrières geleidelijk aan worden afgebouwd. (Baldwin, 1997) Of deze U-vormige relatie ook voor Afrikaanse integratie zal gelden is de hamvraag. Een noodzakelijke voorwaarde hiervoor is dat lonen/grondprijzen zodanig sterk stijgen dat ze de schaalvoordelen compenseren. Voor ongeschoolde arbeid zal dat niet het geval zijn aangezien er een groot overaanbod bestaat. Geschoolde arbeid is over het algemeen veel mobieler en zal dus verhuizen naar de grotere regio. Het is dus niet ondenkbaar dat het sneeuwbaleffect op korte termijn wel volledig kan uitspelen en alle industrie naar het grotere land migreert. 

Dit brengt ons bij een volgende mogelijke reden waarom regionale integratie een zo belangrijke plaats heeft gekregen in de EPA’s: het fietswielvormig handelspatroon (hub and spoke). Stel dat de EU met elk ACS-land afzonderlijk een handelsakkoord zou afsluiten. Het daaruit volgende handelspatroon zou de vorm hebben van een fietswiel, met Europa op de as en de 78 ACS landen elk op andere spaak aan het wiel. Een wiel waarvan de spaken 7 à 8 keer zo dik zijn als de band aangezien het grootste deel van het handelsverkeer de handel met de Europese Unie betreft, ondanks de vele Afrikaanse integratiepogingen. Het is intuïtief direct duidelijk waarom diepere regionale integratie wordt opgenomen in de EPA’s. Wanneer handel drijven via de spaken veel goedkoper is dan via de band, zullen bedrijven de incentive hebben zich te situeren op de as omdat ze dan het gemakkelijkst elk punt op de band kunnen bereiken. Met andere woorden, zelfs die bedrijven die zich exclusief op de Zuiderse markt richten, zouden zich in de EU situeren omdat ze zo met een minimum aan kosten alle ACS-landen kunnen bereiken. De oplossing lag voor de hand: vergemakkelijk handel tussen Afrikaanse landen aan de hand van regionale integratie. (Baldwin, 1997) Maar volstaat dit? De internationale positie van de Afrikaanse landen zal hoogstwaarschijnlijk verbeteren, maar of dit voldoende is om een mastodont als de EU het hoofd te bieden is zeer de vraag. Daarenboven zal zelfs bij een perfecte uitvoering van de huidige plannen, het fietswielpatroon behouden blijven. Zelfs al slaagt men er in de zes geïdentificeerde regio’s perfect te integreren, dan nog zit men met een patroon met de EU als as en een grote groep landen op elke spaak. Regionale integratie komt dus gedeeltelijk tegemoet aan het probleem van het fietswielvormig handelspatroon, maar kan het niet wijzigen. Compenserende krachten in dit hele verhaal zijn de hoge prijzen van vastgoed en van geschoolde en ongeschoolde arbeid in de EU. Stabiele handelsrelaties tussen de EU en ACS-landen zullen hoogstwaarschijnlijk investeringen naar de ACS-landen doen stromen aangezien veel ondernemingen zullen proberen deze hoge kosten te ontlopen. Een belangrijke voorwaarde hiervoor is dat het investeringsklimaat verbetert en dat de voordelige handelsbetrekkingen als blijvend worden gezien.

Samenvattend kunnen we stellen dat het probleem van disproportioneel verdeelde voordelen best niet onderschat wordt. Het negeren van deze uitdaging kan ernstige problemen stellen voor de voortzetting van de samenwerkingsakkoorden. Regionale integratie zal de verdelingsproblematiek waarschijnlijk versterken, omdat door het grote overaanbod van arbeid en andere productiefactoren de agglomeratiekrachten het overwicht hebben op de dispersiekrachten. De vrees die veel Afrikaanse staatshoofden op dit vlak koesteren is tot op zekere hoogte gegrond. Wat het vraagstuk van het fietswielvormig handelspatroon betreft, moeten de zaken ietwat gerelativeerd worden. Ten eerste is regionale integratie op zich niet voldoende om het hoofd te bieden aan deze problemen. Ten tweede zullen investeringen hoogstwaarschijnlijk naar de ACS-landen stromen indien de handelsrelaties tussen de EU en de ACS-landen als blijvend en stabiel worden gezien en het investeringsklimaat in deze laatsten verbeterd.

2.1.6 Effect op de overheidsfinanciën

Een laatste aspect dat ik nog extra onder de aandacht wil brengen, zijn de gevolgen van regionale integratie voor de overheidsfinanciën. Hierbij behandel ik de eerst het belang van tarieven voor het budgettaire evenwicht, vervolgens komt het probleem van tariefcompetitie aan bod en ten slotte bespreek ik de mogelijke oplossingen.

Zoals eerder al aangehaald vormen de tarifaire belemmeringen op handel een zeer grote bron van inkomsten voor de overheid. Voor de meeste landen ligt dit rond de 30% van het overheidsbudget, maar voor sommige loopt het zelfs op tot de helft ervan. (Cadot, de Melo en Olarreaga, 1999) Het liberaliseren van inter-Afrikaanse handel zorgt al voor problemen en wanneer de handelsstromen met de EU (de belangrijkste handelspartner voor veel Afrikaanse landen) ook nog eens worden geliberaliseerd, dan zijn de gevolgen potentieel desastreus. Daarenboven kan onderlinge tariefcompetitie er voor zorgen dat het buitentarief lager is dan eigenlijk gewild. Ik geef een voorbeeld om dit te verduidelijken. Stel dat we vertrekken van een situatie waar twee landen (A en B) een handelsakkoord aangaan maar nog elk afzonderlijk hun buitentarief bepalen. Ze importeren beiden een bepaald goed. Meer nog, de markt voor dat goed is zodanig dat bij om het even welke prijs, de productie in A en B onvoldoende is om eender welke markt te bedienen.  Wanneer het buitentarief in A dan hoger is dan dat in B, zal ook de prijs in A hoger zijn. Dit zal producenten in B aanzetten om hun hele productie af te zetten op de markt van A. Hierdoor moet de volledige consumptie in B worden geïmporteerd en int B zo de maximale tariefopbrengst op dat goed. Wanneer A echter zijn tarief licht onder dat van B zet, zal A de maximale tariefopbrengst innen. Richardson toont aan dat in een model met identieke partners, homogene goederen en zonder transportkosten, dit aanleiding geeft tot een “race to the bottom” met als eindresultaat het nultarief. In realiteit zal het waarschijnlijk niet zo drastisch verlopen. Gegeven het grote belang van tariefopbrengsten voor de begroting kunnen de tarieven nooit onder een bepaald niveau dalen, maar er is zeker een dynamiek aanwezig die de tarieven naar een ongewenst laag niveau drijft. (Richardson, 1995) Het probleem van tariefcompetitie wordt natuurlijk volledig vermeden wanneer landen overeenkomen om een gemeenschappelijk buitentarief te zetten. De meeste samenwerkingsakkoorden in SSA hebben echter geen gemeenschappelijk buitentarief. Dit komt omdat de gemiddelde hoogte van de tarieven en de tariefstructuur zeer sterk kan verschillen. Het harmoniseren van tariefstructuren betekent ook dat men en groot deel van de controle over de tarieven kwijt zal raken wat, gezien het grote belang ervan voor de overheidsfinanciën niet zo vanzelfsprekend is. (Hinkle, Hoppe en Newfarmer, 2005)

Regionale integratie zal dus enkel fiscaal haalbaar zijn als andere bronnen van overheidsinkomsten kunnen gevonden worden. Dit is minder makkelijk dan het op het eerste zicht lijkt. Een studie van Baunsgard en Keen (2004) constateerde dat de meeste lage-inkomens landen er niet in slaagden om de verloren tariefopbrengsten te compenseren. Nochtans moet je niet lang zoeken om manieren te vinden die de inkomststroom doen toenemen. Tsikata (1999) gaf het voorbeeld van Tanzania, waar het aandeel van handel dat vrijgesteld was van belastingen 42% van de totale importen besloeg in 1999. Een studie van Busse, Borrmann en Grossmann (2004) vond voor de ECOWAS landen dat de ratio van geïnde op potentiële tariefopbrengsten maximaal 70% besloeg, minder dan 30% was voor Ghana en minder dan 40% voor Guinee-Bissau. Voor zover de vrijstellingen het gevolg zijn van te hoge tarieven ligt de oplossing voor de hand: verlaag de tarieven en herbekijk de vereisten voor vrijstelling. (Khandelwal, 2004) Wat betreft de vrijmaking van de handel met Europa zouden bijvoorbeeld de tarieven die het meest opbrengen ook niet afgeschaft kunnen worden. Ten slotte zouden accijnzen kunnen worden geheven op bepaalde importen, kan een belasting op de toegevoegde waarde geïntroduceerd worden en kan de efficiëntie en inning van bestaande systemen verbeterd worden, zodat de belastingsopbrengsten meer afhangen van binnenlandse bronnen. (Hinkle, Hoppe en Newfarmer, 2005) Hierbij moet men echter weer zeer voorzichtig zijn. Ten eerste zijn niet alle vrijstellingen het gevolg van corruptie. Bepaalde levensnoodzakelijke importen zullen immers ook vrijgesteld worden van importheffingen. Indien dergelijke maatregelen verantwoordelijk zijn voor een laag  percentage van geïnde tariefopbrengsten onderstreept dit juist het belang van dergelijke vrijstellingen. We moeten dus voorzichtig zijn in het interpreteren van dergelijke percentages. Een tweede punt betreft het blijven hanteren van die tarieven op Europese handel die het meest opbrengen. Zoals eerder gezegd zijn er grote verschillen in tariefhoogte en –structuur tussen de verschillende SSA-landen. De goederen die het meest opbrengen verschillen voor elk land, wat betekent dat elk land op een ander goed de tarieven zal willen behouden. Dergelijke uitzonderingen zijn echter niet mogelijk bij een gemeenschappelijk buitentarief, of zullen de formatie van een gemeenschappelijk buitentarief tegenwerken. Ten slotte is ook het aanboren van binnenlandse belastingsbronnen minder vanzelfsprekend dan op het eerste zicht lijkt. Het grootste deel van alle handelstransacties worden cash afgehandeld en prijzen worden meestal via onderhandeling vastgelegd. Schattingen van het aantal mensen werkzaam in de informele economie in het hele Afrikaanse continent lopen zelfs op tot 60% van de totale tewerkstelling. (UNDP, 1994) Als tegenargument wordt geopperd dat de lange transitieperiode die ingebouwd is in de EPA’s (12 jaar of langer) zou moeten volstaan om zo’n omvangrijke transformatie van het belastingssysteem door te voeren. Aid for trade zou dan in tussentijd moeten helpen om de moeilijke periode te overbruggen. De vraag is of het wel een goed idee is om een structureel deficit gedurende meer dan een decennium op te lossen door middel van transfers. In België is het inmiddels al duidelijk geworden dat dit niet altijd aanzet tot zuinigheid en efficiënt gebruik van het geld. Daarenboven is er een fundamenteel verschil tussen het geven van geld voor specifieke structurele of humanitaire doeleinden en transfers om budgettaire deficits te dichten. Het verschil is dat Afrikaanse staten in principe de volledige vrijheid moeten hebben om die transfers aan te wenden zoals zij wensen, wat problematisch kan zijn voor de Europese publieke opinie als bijvoorbeeld blijkt dat het aan wapens wordt uitgegeven. 

Wat ik hier wil benadrukken is dat de budgettaire problemen niet louter mogen worden afgedaan als een “excuus van Afrikaanse landen om handelshervormingen onredelijk lang uit te stellen” (Khandelwal, 2004, p.21, in vertaling) Regionale integratie op zich is al voldoende om omvangrijke gaten in de begroting te slaan, maar wanneer dan ook nog eens de handel met Europa wordt vrijgemaakt, stijgen de budgettaire problemen exponentieel. Oplossingen en hervormingen mogen dan wel voor de hand liggen, voor de implementatie ervan geldt dit zeker niet. Hiermee wil ik zeker niet de noodzaak aan hervormingen ontkennen, noch het belang ervan voor Afrikaanse groei en ontwikkeling. Ik wil er alleen op wijzen dat die hervormingen minder vanzelfsprekend zijn dan sommige auteurs impliceren. 

2.2    Andere motieven voor regionale integratie van SSA

De traditionele economische theorie biedt dus niet echt een antwoord op de vraag waarom regionale integratie zo’n belangrijke plaats heeft gekregen in de EPA’s. Schaalvoordelen en concurrentie-effecten kunnen zeker een rol spelen, maar hun effect is sterk afhankelijk van bijkomende maatregelen. De problemen in verband met de verdeling van de voordelen leiden er zelfs toe dat sommigen Afrikaanse regionale integratie omschrijven als een zero-sum game: de weinige voordelen die er te winnen zijn, gaan telkens ten koste van andere landen. De traditionele theorie kan ook moeilijk verantwoorden waarom regionale integratie verkozen moet worden boven het universeel laten dalen van de tarieven. Recente studies concentreren zich echter meer op facetten die buiten het traditionele analysekader vallen. Daarenboven zijn er ook redenen die specifiek zijn aan het kaderen van regionale integratie in de EPA’s. Ik begin met deze laatste.

De eerste reden specifiek voor de EPA’s is van puur praktische aard. Om te vermijden dat de Europese Unie met elk van de 78 landen afzonderlijk een akkoord moet onderhandelen, is de ACS-landengroep in zes regio’s verdeeld. Voor de EU is dit natuurlijk geen slechte oplossing, maar op deze manier worden de onderhandelingskosten wel doorgeschoven naar de ACS-landen. In plaats van enkel een akkoord met de EU te moeten onderhandelen, zijn ze nu ook verplicht hun integratiepogingen nieuw leven in te blazen. Op zich is dit geen probleem, zolang regionale integratie voldoende voordelen genereert om alle onderhandelingskosten te compenseren. Zoals we echter al aangetoond hebben, is dit niet noodzakelijk het geval voor alle landen. Voor veel landen zal regionale integratie op korte termijn hoogstwaarschijnlijk meer kosten dan opbrengen, wat het doorschuiven van onderhandelingskosten minder onschuldig maakt dan het op het eerste zicht lijkt. Een andere mogelijke reden waarom regionale integratie zo’n belangrijke plaats is gegeven, is omdat men op deze manier probeert het probleem van overlappend lidmaatschap aan te pakken. In principe is het geen probleem om lid te zijn van meerdere samenwerkingsinitiatieven, op voorwaarde dat ze compatibel zijn. In de EU zien we bijvoorbeeld concentrische cirkels van lidmaatschap. Niet alle landen van de EU zijn lid van de Europese Monetaire Unie (EMU), maar alle leden van de EMU zijn lid van de EU. Het patroon van regionale integratie in SSA is daarentegen helemaal niet compatibel. Gemiddeld genomen participeren de meeste landen in SSA in vijf tot zes verschillende regionale samenwerkingsakkoorden, waarbij ze in tegenstelling tot de EU een patroon van overlappende cirkels vormen. Zo zijn verscheidene leden van COMESA ook lid van SADC, maar zitten leden van beide organisaties ook in de EAC en ga zo maar door. Figuur 1 geeft dit schematisch weer voor Zuid en Zuidoost Afrika. Overlappend lidmaatschap is een groot probleem, onder meer omdat een land bijvoorbeeld geen lid kan zijn van twee verschillende douane-unies. Daarenboven moet er voor elke organisatie lidgeld worden betaald, moeten er onderhandelingen worden gevoerd,… Meestal resulteert dit in zeer complexe herkomstregels en wordt er dan ook weinig vooruitgang geboekt in het liberaliseren van onderlinge handel. Het mag dan ook geen verrassing zijn dat het probleem van overlappend lidmaatschap vaak wordt aangehaald als reden voor het falen van eerdere integratiepogingen. Het kaderen van regionale integratie zou hiervoor een oplossing kunnen bieden. Door SSA op te delen in 4 gebieden zouden de EPA’s aanleiding kunnen geven tot een herstructurering en rationalisering van de bestaande akkoorden. Hier is het echter opnieuw belangrijk dat de EPA’s als economisch belangrijk en blijvend worden gezien. (Khandelwal, 2004) 
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Figuur 1 - Overlappend lidmaatschap in Zuid en Zuidoost Afrika

Bron: South Centre, 2006 

Regionale integratie kan ook ingegeven worden door politieke motieven, met name het stabiliseren van de regio. Zo is bijvoorbeeld de Europese samenwerking begonnen als een manier om verdere conflicten in West-Europa te vermijden. Landen die intensief met elkaar handel drijven en regelmatig in overleg treden, zullen immers minder snel geneigd zijn de wapens tegen elkaar op te nemen. In dit opzicht wordt handelsverlegging soms zelfs als positief gezien, omdat het de banden tussen de partnerlanden versterkt en de afhankelijkheid van niet-partnerlanden verkleint. Een belangrijke voorwaarde voor stabiliteit is dat de samenwerking als voordelig wordt gezien door alle partners. Dit kan politiek zijn, omdat er bijvoorbeeld een zeer grote verzuchting is naar vrede, maar economische voordelen spelen ook een grote rol. Wanneer handel de belangrijkste bron van welvaart is, hebben handelspartners er alle belang bij dat het goed gaat in het buitenland. (Maur, 2008)

Waarom is veertig jaar Afrikaanse integratie er dan toch niet in geslaagd om militaire conflicten te vermijden? Ten eerste omdat de belangrijkste bronnen van welvaart de eigen natuurlijke rijkdommen zijn en niet de handel met de buurlanden. Die natuurlijke rijkdommen zijn de belangrijkste bron van conflicten en instabiliteit en worden daarom dan ook zeer vaak aangehaald als reden waarom de meeste Afrikaanse landen in hun ontwikkeling stagneren.  Wat natuurlijk ook niet helpt is dat veel overheden het gevoel hebben dat ze niet hun eerlijk deel van de opbrengsten van integratie krijgen. (Maur, 2008) 

Tot nu toe werd de economische structuur grotendeels als gegeven beschouwd. Op dit moment zijn de handelscomplementariteitindices laag, is het aandeel van intraregionale handel klein, is het aandeel van industrie in het BBP beperkt,… waardoor het effect van regionale integratie zoniet klein, dan zeker ongelijk verdeeld zal zijn. Niets zegt echter dat dit zo zou moet blijven. Regionale integratie zou er juist voor kunnen zorgen dat de economische structuur van de partnerlanden meer op elkaar afgestemd raakt, waardoor na verloop van tijd het voordeel van integratie zal toenemen. Dit derde motief is al vaak gebruikt om regionale integratie te verdedigen. Regionale integratie op zich zal echter niet voldoende zijn om een dergelijke transformatie te garanderen. Net zoals bij economische groei hangt het uiteindelijke resultaat sterk af van welke maatregelen verder worden genomen. De belangrijkste beperkingen voor de voor transformatie noodzakelijke investeringen bevinden zich op institutioneel vlak: een duidelijke wetgeving, goed gedefinieerde eigendomsrechten, een onpartijdig rechtssysteem,  het bestrijden van corruptie, gematigde inflatiecijfers, een degelijk onderwijssysteem,… Hier moet wel worden opgemerkt dat er geen optimale set van instituties bestaat. Er zijn verschillende manieren om bovenstaande doelstellingen te bereiken en wat succesvol is voor het ene land is dat niet noodzakelijk voor het andere. Instellingen moeten op de eerste plaats beoordeeld worden op hun samenwerking, met name of hun collaboratie de vooropgestelde doelstellingen kan bereiken. Dit impliceert dat het ontwikkelen van goed werkende instituties voor elk land een proces van trial and error zal inhouden. Hierbij mag natuurlijk altijd gekeken worden naar succesvolle buitenlandse ervaringen. De ontwikkeling zal waarschijnlijk vlotter verlopen wanneer men vertrekt van goede buitenlandse voorbeelden, op voorwaarde dat deze aangepast zijn aan de plaatselijke noden en beperkingen. (Winters, 2004)

Regionale integratie kan bovendien helpen om deze maatregelen te ondersteunen. Zoals eerder gezegd hebben open economieën over het algemeen minder last van corruptie en zal diepgaande regionale integratie ook een negatief effect hebben op corruptie. Hetzelfde verhaal vinden we terug bij inflatie. Wanneer de overheid met budgettaire problemen te kampen heeft, kan zij proberen om dit op korte termijn te bestrijden door aan de hand van een expansief monetair beleid inflatie te creëren (fiscale seignorage). Het meest voor de hand liggend voorbeeld hiervan is dat men simpelweg geld bijdrukt en dat gebruikt om de overheidsschulden te betalen. Een sterk expansief monetair beleid en de daaruit volgende hogere inflatie zullen echter op langere termijn aanleiding geven tot wisselkoersdepreciaties. Deze depreciaties maken importeren duurder en zullen over het algemeen dus pijnlijker zijn voor open economieën. Open economieën hebben er dus meer belang bij om devaluaties te vermijden en zullen dan ook meer bereid zijn een streng fiscaal en monetair beleid te voeren. Een studie van Romer (1993) vindt dit negatief verband tussen openheid en inflatie ook empirisch terug. Romer merkt echter ook op dat landen die hun beleid coördineren, er minder belang bij zullen hebben om inflatie laag te houden. Dit komt omdat het niet mogelijk is dat allebei de munten ten opzichte van elkaar depreciëren. Dit impliceert dat, voor zover regionale integratie ook coördinatie van beleid inhoudt, dit juist inflatie zal doen toenemen. Dit is echter een nogal extreme voorstelling van de zaken. Depreciaties zullen pijnlijk blijven zolang de handel met de rest van de wereld belangrijk is. Het effect op inflatie zal zeker negatief zijn wanneer de landen de samenwerking verder intensifiëren en ook monetair integreren. Ten eerste omdat de monetaire integratie de onafhankelijkheid van de centrale bank versterkt, wat het moeilijker maakt voor de overheid om aan fiscale seignorage te doen. Ten tweede betekent monetaire integratie ook dat onderlinge onevenwichten niet langer via wisselkoersaanpassingen kunnen worden gecorrigeerd, wat zal aanzetten tot een strenger fiscaal beleid. (Romer, 1993) Grenzen en douanediensten is een ander veld waar regionale integratie kan helpen om vernieuwingen een duwtje in de rug te geven. Handel tussen Afrikaanse landen moet ontzettend veel barrières overwinnen: slecht onderling transportsysteem, strenge douanecontroles, opgelegde transitroutes, belastingen op transit,… Wat al deze problemen gemeen hebben is dat ze zich op het regionaal niveau afspelen. Regionale samenwerking lijkt dan ook de beste manier om ze aan te pakken. Douane- en controlesystemen hebben bijvoorbeeld belangrijke fysieke en administratieve schaalvoordelen. Het opzetten van gezamenlijke controlesystemen halveert minstens het aantal controles waaraan goederen onderhevig zijn en betekent een belangrijke besparing in controles en papierwerk, zowel voor bedrijven als de overheid. Een mooi voorbeeld hiervan vinden we terug in de COMESA landen waar het regional carrier licensing system ervoor zorgt dat men aan één licentie genoeg heeft om handel te drijven. Ook wat de fysieke transport- en communicatiewegen betreft, heeft regionale integratie een streepje voor. Het toetreden tot bestaande systemen biedt immers veel meer voordelen dan het proberen opzetten van eigen systemen of het verder uitwerken van bilaterale systemen. Daarenboven zijn de voordelen van het verbeteren van de transportsystemen in grote mate asymmetrisch. Niet aan zee grenzende landen hebben veel meer te winnen bij een goede transit tussen landen en zonder het kader van regionale integratie lijkt het dan ook moeilijk om hun buurlanden te overtuigen van de noodzaak van vlottere grensovergangen. Ten slotte zal regionale integratie ook een positief effect zal hebben op de onderhandelingsmacht van landen in internationale onderhandelingsfora. (Maur, 2008)

Wat misschien nog belangrijker is dan goed werkende instituties, is het geloof dat ze blijvend zijn. Bedrijven zullen niet willen investeren wanneer ze niet overtuigd zijn dat de overheid de voordelige maatregelen op lange termijn kan volhouden. Dit gebrek aan vertrouwen is een van de grootste obstakels die de huidige Afrikaanse integratiepogingen moeten zien te overwinnen. Voorgaande beleidsingrepen zijn al te vaak teruggedraaid en hadden over het algemeen sterk teleurstellende resultaten. Het kaderen van Zuid-Zuid integratie binnen de EPA’s zou de geloofwaardigheid kunnen herstellen. De Europese Unie is immers een van de meest succesvolle voorbeelden van integratie en bezit veel ervaring over de vorming van dergelijke akkoorden. Daarnaast kan de EU helpen om de noodzakelijke infrastructurele verbeteringen te implementeren en moeilijke budgettaire periodes te overbruggen. Bovendien zullen stabiele en voordelige handelsrelaties met hun belangrijkste handelspartner veel Afrikaanse landen aantrekkelijker maken om te investeren. Het kaderen van nationale ingrepen in een omvangrijk Zuid-Zuid-Noord handelsakkoord geeft blijk van de bereidwilligheid van overheden om de transformatie van de economie op een serieuze manier aan te pakken. Bovenstaande argumenten beantwoorden echter de vraag niet waarom het herstellen van de geloofwaardigheid via regionale integratie zou moeten gebeuren. Winters (1998) argumenteert bijvoorbeeld dat de geloofwaardigheid ook hersteld zou kunnen worden wanneer het land zich bij de WHO engageert om zijn tarieven universeel te verlagen en dit bewijst door zich strengere tariefbindingen op te leggen. Net zoals bij economische groei kunnen we ons hier dus de vraag stellen wat het meest effect zal hebben: de tarieven universeel of preferentieel laten dalen? Het universeel of selectief verlagen van de tarieven zal hoogstwaarschijnlijk op korte termijn meer kosten dan opbrengen. Bovendien zijn de kosten, in tegenstelling tot de opbrengsten, sterk geconcentreerd. Dit is natuurlijke de ideale setting voor drukkingsgroepen om de overheid te overtuigen hun sector te beschermen. Een regionale overeenkomst is hier in het voordeel omdat het beter in staat is dit soort gedrag te vermijden. Ten eerste omdat er per definitie veel minder spelers zijn waardoor kleine afwijkingen veel sneller opgespoord en bestraft zullen worden. Een tweede voordeel van regionale integratie is dat het over het algemeen veel verder gaat dan louter het vrijmaken van handel. Meestal worden er ook afspraken gemaakt over de herkenningsregels van producten, het subsidiebeleid enz. Zo heeft de EU bijvoorbeeld het principe van mutual recognition, dat dicteert dat als een product in een land van de unie mag verkocht worden, het ook in alle andere landen van de unie mag verkocht worden. Deze regel voorkomt dat sommige sectoren via niet-tarifaire barrières beschermd worden, doordat bijvoorbeeld hun competitie onder het mom van gezondheidsregels verboden wordt. Een tweede voordeel van een kleiner aantal spelers is dat er minder onzekerheid is over wie wint en wie verliest bij integratie. Hierdoor kan de overheid voor de ergst getroffen partijen plannen opstellen om de transitie te verzachten. Anderzijds kan dit de overheid er ook toe verleiden om die sectoren op directe of indirecte wijze te beschermen. Meer zekerheid over wie precies wint, zal het ook makkelijker maken om politieke steun te verwerven. (Fernàndez en Portes, 1998)

Samenvattend kunnen we stellen dat in tegenstelling tot wat de traditionele theorieën doen vermoeden, regionale integratie zeker niet zonder voordelen is. Hoe sterk deze voordelen spelen, hangt af van een aantal factoren waarvan de meeste buiten het strikte kader van regionale integratie zitten. Regionale integratie zal het meest effectief zijn wanneer het onderdeel is van een veel bredere politiek die er op gericht is de stabiliteit en het investeringsklimaat te verbeteren. Dat integratie slechts een onderdeel is van een veel bredere politiek verhindert echter niet dat het een grote impact kan hebben. De belangrijkste kanalen waarlangs integratie groei en welvaart zal beïnvloeden zijn schaalvoordelen en concurrentie-effecten, maar minstens even belangrijk zijn de indirecte effecten op instituties en hun geloofwaardigheid. Het zijn ook precies de indirecte effecten die kunnen verklaren waarom er binnen de EPA’s voor regionale integratie is gekozen. Het belang van deze indirecte effecten in gedachten houdend wordt in hoofdstuk 3 het verband tussen regionale integratie, institutionele effecten en groei geformaliseerd en empirisch getest. Een tweede factor die een grote impact zal hebben op de uitkomst van integratie is de mate waarin er geïntegreerd wordt. Hoe dieper de integratie, hoe sterker de directe en indirecte effecten zullen zijn. Halfslachtige pogingen zullen daarentegen een negatief effect hebben op de groei en de vooruitgang van de regio. Enkel diepe integratie zal op lange termijn voldoende voordelen kunnen opleveren om de zware kosten ervan te vergoeden en de geloofwaardigheid van het beleid te ondersteunen. Daarenboven zal een sterke samenwerking het makkelijker maken om eventuele verdelingsproblemen aan te pakken. Dit impliceert dat pogingen om het effect van regionale integratie empirisch te schatten best ook rekening houden met de sterkte van de akkoorden en hoe die evolueert doorheen de tijd.
3. Regionale integratie en groei

Bovenstaande literatuurstudie vertelt ons dat regionale integratie een positief effect zal hebben op groei en dat instituties hier een belangrijke rol bij zullen spelen. De vraag rijst dan hoe dit verband precies in elkaar zit en of we het effect van regionale integratie ook empirisch kunnen terugvinden. Het antwoord op deze vragen zou moeten duidelijk maken waarom de EPA’s zo’n belang hechten aan regionale integratie. 

3.1     formeel verband tussen regionale integratie, instituties en groei

Slechts een beperkt aantal papers onderzoekt het verband tussen de kwaliteit van instituties en groei op een formele wijze. De meeste daarvan beperken zich daarbij tot zeer specifieke gevallen. Huang en Xu (1999) en Aghion (2005) kijken bijvoorbeeld enkel naar financiële instituties, Gradstein (2002) interpreteert institutionele kwaliteit enkel in termen van stabiliteit van de economie en Gradstein (2004) concentreert zich op de bescherming van eigendomsrechten. Nochtans zijn er niet te onderschatten interactie-effecten tussen instituties. Wanneer ze enkel gefractioneerd onderzocht worden, gaat men voorbij aan een groot deel van de dynamiek tussen instituties onderling en tussen instituties en groei. Dit gezegd zijnde is het niet vanzelfsprekend om institutionele kwaliteit in een model te brengen. Instituties beïnvloeden zoveel variabelen en beslissingen, dat er geen voor de hand liggende manier bestaat om ze in een model op te nemen. De meeste studies die institutionele kwaliteit formeel opnemen doen dat dan ook op een indirecte manier. Elmslie en Tebaldi (2007) vormen hier een interessante uitzondering op. Zij definiëren een variabele T die de institutionele kwaliteit moet vatten en introduceren deze in een uitgebreide versie van het endogene groeimodel van Romer 1990. (Elmslie en Tebaldi, 2007) Het model dat hieronder wordt uitwerkt is het specialisatiemodel van Lewis S. Davis (2008). 

Davis begint zijn paper met een bespreking van de Jones kritiek. De eerste generatie van endogene groeimodellen (Romer, 1990; Grossman en Helpman, 1991) vertoonden allemaal schaaleffecten: de groei van het per capita inkomens nam toe wanneer de schaal van de economie (meestal de omvang van de bevolking) vergrootte. Dit impliceert dat grote landen sneller groeien dan kleinere en dat bevolkingsgroei gepaard gaat met een versnelling van de inkomensgroei. Jones wees er op dat dergelijke schaaleffecten niet terug te vinden zijn in de data. Latere studies probeerden dan ook de schaaleffecten uit hun modellen te zuiveren, meestal door de technologiefunctie zodanig te formuleren dat innovatie moeilijker werd naarmate de schaal van de economie toenam. Davis toont aan dat de schaaleffecten eigenlijk het gevolg zijn van het gelijkstellen van de omvang van de vraag naar goederen/ideeën met de grootte van de nationale economie. Deze variabelen vallen in realiteit echter meestal niet samen. Davis stelt dan ook dat “[de] economische schaal van een land afhangt van de graad van marktintegratie en niet van het aantal mensen dat binnen de grenzen van het land leeft.” (Davis, 2008, p.405, in vertaling) Het aanpassen van de technologiefunctie bestrijdt daardoor enkel de symptomen en niet de oorzaak van schaaleffecten. Davis komt hieraan tegemoet door de schaal van een markt los te koppelen van die van de gehele economie en hem endogeen te maken. Instituties spelen hier een cruciale rol in, omdat zij door hun invloed op de transactiekosten de schaal van de markt bepalen en zo uiteindelijk ook de groei zullen beïnvloeden. Het is niet moeilijk om te zien dat instituties de transactiekosten bepalen. Handelswetten, afdwingbaarheid van het recht, vertrouwen, tarieven,… hebben allemaal een onmiskenbare impact op de kost van handel drijven. Hoe die transactiekosten dan de schaal en uiteindelijk de groei beïnvloeden wordt duidelijk gemaakt in het specialisatiemodel. (Davis, 2008)

Productie

De economie kent twee goederen: intermediaire en afgewerkte goederen. Die intermediaire goederen definiëren eigenlijk een groot aantal taken die door de individuele arbeider moeten worden uitgevoerd om een afgewerkt goed te produceren. Voor elk van die taken kan de arbeider specifiek menselijk kapitaal opbouwen. Het niet-rivaliserende karakter van het aanwenden van dit kapitaal zal aanleiding geven tot specialisatie in bepaalde taken. Eens het kapitaal verworven is, kan de arbeider het zonder bijkomende kost inschakelen in zijn productieproces en heeft hij er dus alle belang bij om dit zo veel mogelijk te doen. 

Er is een continuüm van intermediaire goederen, i, genormaliseerd over het interval [0,1]. Deze worden geproduceerd volgens een Cobb-Douglas productiefunctie: 
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 de output van het intermediaire goed en zijn li en hi de aangewende eenheden van tijd en menselijk kapitaal.

Er zijn L arbeiders die elk over h eenheden menselijk kapitaal en één eenheid tijd beschikken. Beiden worden uniform verdeeld over het aantal taken dat een arbeider uitvoert, ( ( 1. De graad van specialisatie wordt gedefinieerd als de inverse van het aantal taken, s (1/(. De allocatie van tijd en menselijk kapitaal zijn dus stijgend in de graad van specialisatie. hi = h/( = sh en li = 1/( = s. De totale productie van intermediaire goederen van een arbeider wordt gevonden door
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te integreren over alle productieve taken.
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met ( =(+(-1. Aangezien de productie van intermediaire goederen geacht wordt toenemende schaalopbrengsten te bezitten zal ( > 0. Werknemers hebben er met andere woorden voordeel bij om zich te specialiseren.  

Dit betekent ook dat de voordelen van specialisatie zullen toenemen met de hoeveelheid menselijk kapitaal en vice versa:
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De finale goederen worden via een Leontief productiefunctie met constante schaalopbrengsten geproduceerd. Het gebruiken van deze specificatie heeft tot gevolg dat arbeiders de volledige waaier van intermediaire goederen zullen trachten te bemachtigen, aangezien het totale productieniveau nu wordt bepaald door de minst aanwezige productiefactor.
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Ruil

Een markt wordt gedefinieerd als een groep gespecialiseerde arbeiders die intermediaire goederen verhandelen. De grootte van de markt (m) is gelijk aan het aantal participanten. De schaalvoordelen van specialisatie zorgen ervoor dat elk intermediair goed door maximaal 1 werknemer geproduceerd wordt. Aangezien de intermediaire goederen via een Leontief productiefunctie worden geassembleerd, zullen ze ook door minstens 1 werknemer worden geproduceerd. Samen betekent dit dat de grootte van de markt zal gelijk zijn aan de arbeidsspecialisatie: m = 1/( = s. 

Onderling ruilen is echter duur en de transactiekost wordt in eerste instantie bepaald door de kwaliteit van de onderliggende instituties. Daarnaast zal de transactiekost ook stijgen als het aantal participanten toeneemt, omdat dit de complexiteit en depersonalisatie van de onderhandelingen vergroot. De transactiekosten voor een werknemer worden gegeven door:
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Optimalisatie

Institutionele kenmerken bepalen de transactiekosten en de hoeveelheid menselijk kapitaal bepaalt de opbrengsten van specialisatie. Het samenspel van deze kosten en opbrengsten bepaalt de optimale specialisatie, wat op zijn beurt de grootte van de markt zal beïnvloeden. Bij minimale specialisatie produceert elke arbeider alle intermediaire goederen, s = 1. Bij maximale specialisatie maken alle arbeiders deel uit van dezelfde markt en produceren ze dus maar 1/L van alle intermediaire goederen,
s = L. Om de complicaties van monopolistisch gedrag te vermijden wordt verondersteld dat de contracten getekend worden vóór de specialisatiebeslissing, wat verzekert dat alle arbeiders zich als prijsnemers gedragen. Ze kiezen daarbij hun specialisatieniveau zodanig dat hun inkomen per capita (na transactiekosten) gemaximaliseerd wordt. Dit geeft ons het volgende optimalisatieprobleem:
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De evenwichtsspecialisatie wordt gegeven door (uitwerking in de bijlagen):
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met 
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 waaraan verondersteld wordt voldaan te zijn. Het is eenvoudig om te zien dat het evenwichtsniveau zal stijgen wanneer de hoeveelheid menselijk kapitaal toeneemt.

Davis interpreteert de drie luiken in vergelijking 5 als drie verschillende stadia van ontwikkeling. Het eerste stadium is dat van de traditionele economie. Alle arbeiders zijn hier op zichzelf aangewezen en er  is dus geen arbeidsspecialisatie mogelijk. In het volgende stadium van ontwikkeling is de markt opgesplitst in meerdere onafhankelijke markten waarbinnen gespecialiseerde arbeiders intermediaire goederen ruilen. Het eindpunt is een organisatorisch volwassen economie met slechts één geïntegreerde markt die de hele actieve bevolking omvat. 

Vergelijking 5 invullen in de vergelijking van inkomen per capita geeft ons (uitwerking in de bijlagen):
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Consumenten
 De consumenten bepalen hun consumptie en kapitaalaccumulatie zo dat ze hun verwacht nut over hun hele leven maximeren. Bij wijze van simplificatie wordt alle kapitaal elke periode volledig afgeschreven. Het maximaliseringsprobleem wordt weergegeven door:
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onder de nevenvoorwaarden dat 
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h0 staat voor de initiële kapitaal-arbeidsratio en ρ >1 voor de discontovoet. Dit levert de volgende eerste orde voorwaarde op (uitwerking in de bijlagen):


[image: image20.wmf]1

)

1

(

)

(

1

)

(

)

1

(

)

(

-

+

=

-

+

=

n

t

r

t

c

t

c

t

g

r








           (8)

waarbij r(t) de beloningsvoet en g(t) de groeivoet van kapitaal is. Aangezien in het steady state evenwicht de marginale opbrengst van kapitaal constant is, zal menselijk kapitaal en per capita consumptie er aan dezelfde groeivoet groeien. 

Institutionele flexibiliteit en de beloningsvoet van kapitaal

De return op menselijk kapitaal is afhankelijk van het stadium van ontwikkeling. Het afleiden van vergelijking 6 met betrekking tot menselijk kapitaal geeft ons de volgende vergelijkingen (uitwerking in de bijlagen):
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Vergelijking 9 maakt duidelijk dat er twee krachten zijn die inwerken op de return van kapitaal. Enerzijds gaat de productie van intermediaire goederen gepaard met afnemende meeropbrengsten. Dit zorgt ervoor dat de accumulatie van kapitaal de beloningsvoet ervan doet afnemen: β-1<0 (het productie-effect). Anderzijds laat specialisatie toe dat de werknemers hun verworven vaardigheden meer kunnen gebruiken, wat de return op kapitaal doet toenemen: ε>0 (het specialisatie-effect). In traditionele economieën is enkel het productie-effect aanwezig. Bij volwassen economieën zien we dat het specialisatie-effect begrensd wordt door de bevolkingsgroei. Bij ontwikkelende economieën is de  situatie minder eenduidig: zowel het productie-effect als het specialisatie-effect spelen en het netto-effect is onbepaald. Accumulatie zal gepaard gaan met stijgende returns als het voordeel van specialisatie (ε) opweegt tegen de stijgende transactiekosten (
[image: image22.wmf]g

) en de dalende returns van kapitaal (1-β) of nog als:
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De transactiekosten spelen hierbij een cruciale rol. Herinner dat 
[image: image24.wmf]g

 weergeeft hoe sterk de transactiekosten stijgen wanneer het specialisatieniveau toeneemt. Een hoge waarde van 
[image: image25.wmf]g

 betekent dat de economie het moeilijk heeft om met de toegenomen complexiteit van de onderhandelingen om te gaan.  Aangezien de transactiekosten bepaald worden door de institutionele kenmerken van de economie kunnen we stellen dat het de institutionele flexibiliteit van de economie is die bepaalt of vergelijking 10 al dan niet zal opgaan. Dit leidt ons tot de volgende definitie. Als 
[image: image26.wmf])

1

(

*

b

e

g

-

=

, dan zal een economie flexibele instituties hebben als 
[image: image27.wmf]g

<
[image: image28.wmf]*

g

, semi-flexibele instituties als 
[image: image29.wmf]g

=
[image: image30.wmf]*

g

 en inflexibele instituties als 
[image: image31.wmf]g

>
[image: image32.wmf]*

g

.

Schaal van de economie en groei in de steady state
De laatste stap die ons nog rest is het bespreken van de drie steady state oplossingen van het model. Welke van de drie bereikt wordt hangt af van snelheid van de endogene marktvorming (s), de institutionele flexibiliteit (
[image: image33.wmf]g

)  en de bevolkingsgroei (n).

In de inflexibele economie zorgen afnemende opbrengsten voor convergentie naar een steady state waar zowel inkomen, de marktgrootte en het menselijk kapitaal constant blijven op een niveau consistent met nul groei. De vergelijkingen hiervan worden gegeven door (uitwerking in de bijlagen):
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Aangezien in de inflexibele economie geldt dat 
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1

(

b

g

e

-

<

 zal in de vergelijking van 
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de exponent van β/(ρ(1+n)) positief zijn. Dit betekent dat een snelle bevolkingsgroei of een hoge tijdsvoorkeur het steady state niveau van menselijk kapitaal, marktgrootte en output zal doen dalen.

Zolang de endogene marktgrote (s) kleiner is dan de bevolking (L) zal de flexibele economie gepaard gaan met stijgende groeivoeten voor inkomen, marktgrote en output. Eens de marktgrootte de bevolking overstijgt stopt de explosieve groei en is de economie organisatorisch volwassen geworden. De endogene markt groeit dan verder aan de groeivoet van de bevolking. De return op kapitaal wordt gegeven door 
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en is constant. Het differentiëren van deze vergelijking geeft ons de groeivoet van kapitaal 
[image: image38.wmf]).

1

(

b

e

-

=

n

g

SS

flex

 De groeivoet van inkomen per capita zal deze asymptotisch benaderen als de transactiekosten naar nul gaan. (Uitwerking in de bijlage)

In de semi-flexibele economie is de opbrengst van kapitaal constant aangezien de voordelen van specialisatie er precies opwegen tegen de nadelen van de dalende opbrengst van kapitaal en de stijgende transactiekosten. De groeivoet van kapitaal is hier langs boven begrensd. Als hij hoog genoeg is, zal de endogene marktgrootte de bevolkingsgroei voorbijsteken, waarna de economie aan de steady state groeivoet van de flexibele economie groeien. De steady state groeivoet van kapitaal en van inkomen in een semi-flexibele economie wordt gegeven door (uitwerking in de bijlagen):
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Of in termen van de groeivoet van de endogene markt (uitwerking in de bijlagen):
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Verschillen in de institutionele structuur hebben dus een zeer grote impact op de steady state groeivoeten. Inflexibele instituties resulteren in nulgroei, terwijl semi-flexibele en flexibele instituties kunnen resulteren in een groeivoet proportioneel aan de bevolkingsgroei. (Davis, 2008, p.408-414)

Schaaleffecten en regionale integratie

Wat gebeurt er nu indien we regionale integratie in het verhaal brengen? Davis stelt dat wanneer de transactiekosten en niet de bevolkingsgroei de grootste beperkingen voor groei vormen, regionale integratie geen effect zal hebben op economisch groei. Initieel zal regionale integratie enkel het aantal markten doen toenemen. Wat er daarna volgt hangt af van de institutionele flexibiliteit van de economie. Indien deze hoog is, zullen deze markten beginnen groeien en zal regionale integratie zich vertalen in een tijdelijke groeibonus. Deze groeibonus zal aanwezig blijven (en zelfs langzaamaan vergroten) tot de endogene markt weer de volledige actieve bevolking omvat, deze keer van de twee landen samen. Eens dat het geval is, keert de groeivoet terug naar zijn oorspronkelijke niveau, proportioneel aan de bevolkingsgroei. Inkomen per capita, menselijk kapitaal en de marktgrootte zijn daarbij allemaal naar hogere steady state niveaus geëvolueerd. Als instituties daarentegen inflexibel of semi-flexibel zijn, zullen de marktgrootte, de per capita inkomens en het niveau van menselijk kapitaal ongewijzigd blijven. Regionale integratie zal dan dus geen effect hebben op groei. Davis houdt hier echter geen rekening met de indirecte effecten van regionale integratie. Diepe integratie zal de institutionele flexibiliteit van de economie verhogen en zal dus altijd voor een stijging in de per capita inkomens zorgen. Het omgekeerde is echter ook waar. Halfzachte pogingen tot integratie, die meer institutionele barrières creëren dan ze wegwerken, zullen aanleiding geven tot negatieve groei. 

De indirecte effecten voorspellen daarenboven dat bij landen met inflexibele instituties, het effect van diepe integratie groter zal zijn dan dat van openheid. Openheid kan net zoals integratie de beperking van de eigen bevolkingsgrootte omzeilen, maar zal een kleiner effect hebben op de institutionele flexibiliteit. 

Een derde voorspelling van het model is dat regionale integratie aanleiding zal geven tot een conditionele convergentie van de per capita inkomens. Bij twee landen met dezelfde institutionele kenmerken (β, φ, a, ρ en 
[image: image41.wmf]g

) kunnen verschillen in inkomen per capita enkel afkomstig zijn van verschillen in de  bevolkingsgrootte. Wanneer deze landen integreren zal het land met het kleinste inkomen per capita sneller (of gedurende een langere periode) groeien tot het verschil in inkomen per capita is ingehaald. (Davis, 2008)

Het model van Davis geeft ons dus drie voorspellingen die we econometrisch kunnen testen:

Voorspelling 1      Diepe integratie heeft een positief effect en zwakke integratie een negatief effect op groei;

Voorspelling 2 
      Wanneer transactiekosten de grootste belemmering vormen voor groei, zal het effect van diepe integratie groter zijn dan dat van openheid;

Voorspelling 3
      Diepe integratie zal aanleiding geven tot een conditionele convergentie van de per capita inkomens tussen de partnerlanden.

3.2     Empirisch verband tussen regionale integratie en groei

In wat volgt ga ik de validiteit van de bovenstaande voorspellingen na. Dergelijke groeiregressies lopen echter nooit van een leien dakje en hebben te kampen met zware econometrische problemen. De twee voornaamste zijn ongetwijfeld de onzekerheid over de precieze functionele vorm van de regressie en endogeniteit. Bovendien creëert het regresseren van groei op openheid nog bijkomende problemen.  Ik ga eerst dieper in op deze problemen en bespreek daarna de resultaten van mijn eigen schattingen.

3.2.1     Data en methodologie

Het eerste probleem is de grote onzekerheid over welke variabelen er moeten worden opgenomen en in welke vorm dat moet gebeuren. Er is immers een veelvoud van factoren die rechtstreeks of onrechtstreeks groei kunnen beïnvloeden. Bovendien hoeft hun effect op groei niet altijd lineair te zijn en veranderen de resultaten soms naargelang bepaalde variabelen al dan niet worden opgenomen. Dit wordt mooi weergegeven in tabel 5 (p.16). Er zijn grote verschillen in het aantal opgenomen variabelen en op een paar variabelen na (initieel BBP/Cap, investeringsratio, scholing en openheid) is er relatief weinig overlapping.

 Een eerste mogelijke manier om hier mee om te gaan is de brute kracht oplossing. Deze werd onder meer toegepast door Sala-i-Martin (1997) in zijn paper “I Just Ran Two Million Regressions”. Om te weten welke variabele robuust is voor veranderingen in de functionele vorm, liet Sala-i-Martin ongeveer 2 miljoen regressies lopen waarbij hij telkens de combinaties van verklarende variabelen veranderde. Enkel de variabelen die over het algemeen een significante invloed hadden op groei, werden geclassificeerd als significant. Het is echter al snel duidelijk dat het onmogelijk is om alle mogelijke functionele vormen te testen. Dit impliceert dat ook de resultaten van brute kracht afhankelijk zijn van de veronderstellingen die worden gemaakt over de functionele vorm. Sala-i-Martin nam bijvoorbeeld telkens “slechts” zeven variabelen op waarvan steeds drie dezelfde en gebruikte enkel lineaire specificaties. De brute kracht oplossing biedt met andere woorden dus geen volledige oplossing voor de onzekerheid over de functionele vorm. Bovendien kan men argumenteren dat de conclusies van de brute kracht oplossing voor een groot stuk gebaseerd zijn op regressies die specificatiefouten bevatten. (Sala-i-Martin, 1997) 

Een andere manier van werken zijn de zogenaamde general-to-specific en de specific-to-general modellen. In tegenstelling tot de brute kracht aanpak werkt men hier naar één specifieke functionele vorm  toe. De keuze van de functionele vorm wordt overgelaten aan een geautomatiseerd proces om de objectiviteit van de resultaten zo veel mogelijk te vrijwaren. Het meest bekende voorbeeld hiervan is waarschijnlijk het PcGets programma van Hendry en Krolzig (2004) dat het Gets algoritme (GEneral-To-Specific) implementeert. De werkwijze die ik in deze paper heb toegepast is gebaseerd op het RETINA (Relevant Transformation of the Inputs Network Approach) logaritme.[
] RETINA is een procedure die tot doel heeft een aantal variabelen te identificeren die relevant zijn voor out-of-sample voorspellingen. Dit gebeurt door de data op te splitsen in drie subsamples en het model te selecteren dat de kleinste out-of-sample voorspellingsfout heeft. De modellen worden opgebouwd door variabelen toe te voegen in de volgorde van hun correlatie met de te verklaren variabele en dit tot de correlatie tussen de verklarende variabelen een bepaalde grens overschrijdt. Als bescherming tegen onechte regressies (spurious regressions) wordt de hele procedure nog eens herhaald op de tweede subsample. De derde subsample wordt gebruikt om aan de hand van out-of-sample criteria het beste model te kiezen. Het interessante aan RETINA is dat het specifiek zoekt naar niet-lineaire verbanden en interactie-effecten tussen variabelen. Dit is belangrijk aangezien voorspelling 1 dicteert dat regionale integratie een niet-lineair effect op groei uitoefent. Het toepassen van RETINA op de data leverde echter vreemde resultaten op. Wanneer alle kruisverbanden en/of kwadraten werden beschouwd kwam het algoritme steeds terug met modellen van 2 tot 3 variabelen waarvan er telkens één het kwadraat was van een andere. Zo had één van de modellen die het algoritme voorstelde enkel (bevolkingsgroei)², (bevolkingsgroei*intraregionale handel) en (intraregionale handel)² als verklarende variabelen. Daarenboven was er weinig overlapping in de variabelen die werden voorgesteld, wat betekend dat de ordening van de variabelen sterk afhankelijk was van de subsample die werd beschouwd. Wanneer er daarentegen geen kwadraten of interactie-effecten werden opgenomen kwam steeds het volledige model terug als oplossing. Een mogelijke verklaring hiervoor is dat RETINA geen rekening houdt met de structuur van (panel)data. De schattingen gebeuren aan de hand van de kleinste kwadraten schatter (pooled OLS) en zijn dan ook slecht uitgerust om met heteroscedasticiteit of autocorrelatie om te gaan. 

De werkwijze die ik hier heb toegepast is geïnspireerd op RETINA. Ik combineer de modelselectie van RETINA met standaard schatters voor paneldata: de fixed effects en random effects estimators. (Verbeek, 2004). Het grootste verschil tussen RETINA en de werkwijze die ik heb toegepast, is dat het genereren van de modellen niet op een geautomatiseerd wijze gebeurt, maar gebaseerd is op theoretische verwachtingen en op de modellen in andere papers. De precieze werkwijze bestaat uit een aantal stappen. Eerst werd de dataset opgesplitst in 2 subsamples, waarvan de eerste sample 2/3 van de data bevatte. Deze opsplitsing gebeurde zodanig dat de structuur van de data bewaard bleef. Voor elk land werden er voor de eerste subsample vier willekeurige observaties getrokken (zonder teruglegging) en werden de overige twee in de tweede subsample gestoken. De eerste subsample werd vervolgens gebruikt om de schattingen uit te voeren en hypothesetesten uit te voeren. Deze schattingen werden met een fixed effects estimator of indien gepast met een random effects estimator uitgevoerd. Uiteindelijk werd met het model gewerkt dat de kleinste out-of-sample gemiddelde gekwadrateerde schattingsfout (MSPE: mean squared prediction error) en kleinste out-of-sample Akaike informatie criterium (AIC) had. Zowel de MSPE als de AIC werden berekend aan de hand van de tweede subsample. 
Een tweede probleem is dat het moeilijk is om een variabele te vinden die alle aspecten van de openheid kan vatten. Openheid wordt immers door de combinatie van een aantal beleidsparameters bepaald, de één al wat meer zichtbaar dan de andere. Lage tarieven kunnen bijvoorbeeld perfect gecompenseerd worden door prohibitieve gezondheidsregels of andere niet-tarifaire barrières. In de literatuur over regionale integratie vinden we meestal twee maatstaven terug: een maatstaf geconstrueerd door Sachs en Warner en de directe maatstaf [(X+M)/BBP]. De eerste maatstaf is de meest omvattende en werd onder meer gebruikt in de papers van Vamakadis (1998,1999). Volgens Sachs en Warner (1995) is een land pas open als zowel zijn tarifaire als zijn niet-tarifaire barrières laag zijn, de zwarte markt premie op de wisselkoers beperkt is, de overheid niet communistisch is en geen monopolie bezit op de export van bepaalde goederen. Het nadeel van rekening te houden met zoveel verschillende factoren, is dat er ook steeds meer niet-handels componenten worden opgenomen. Verscheidene auteurs hebben dan ook  aangetoond dat de verklarende kracht van Sachs en Warner’s maatstaf in groeiregressies voornamelijk van die niet-handels componenten komt. Het tweede probleem dat alle variabelen van openheid plaagt is dat van causaliteit. Zelfs bij niet-tarifaire barrières is het moeilijk om te zeggen of openheid zal zorgen voor meer groei of groei juist zal zorgen voor meer openheid. Dit probleem plaagt trouwens ook de meeste andere variabelen in de regressie (scholing, gezondheid, investeringen,…). Als oplossing voor deze endogeniteitsproblemen wordt dan ook vaak gewerkt met vertraagde of geïnstrumenteerde variabelen. In mijn schattingen gebruikte ik de directe maatstaf van openheid en nam ik, waar nodig, de vertraagde versie van de variabelen op.

 Zoals eerder al vermeld, is het meten van regionale integratie aan de hand van een dummyvariabele niet vrij van kritiek. “Het gebruiken van een dummyvariabele [...] komt neer op veronderstellen dat het effect van regionale integratie afkomstig is van het ondertekenen van de handelsovereenkomst. We verwachten echter dat de eigenschappen van de overeenkomst en van de partnerlanden […] de drijvende kracht achter hogere groei zijn.” (Berhtelon, 2004, p.5, in vertaling) Het is dus belangrijk om een variabele te vinden die de sterkte en de evolutie van samenwerkingsakkoorden kan vatten.  Tabel 5 (p.16) geeft twee mogelijke alternatieven voor het werken met dummy’s. Berthelon onderzoekt of de grootte van de partnerlanden bepalend is voor het effect op groei. (cf. handelsscheppende en –verleggende effecten) Om dit te meten gebruikt hij het aandeel van de partnerlanden in het wereldBBP, al dan niet gewogen met het aandeel van het thuisland in het wereldBBP. Zoals Berthelon echter zelf ook opmerkt, vatten deze variabelen enkel de potentiële integratie tussen de markten van de partnerlanden. Niets zegt echter dat het handelsakkoord effectief tot een diepere integratie zal leiden. Zwakke akkoorden kunnen de handelsbarrières zelfs nog verhogen door extreem ingewikkelde oorsprongregels en allerhande niet-tarifaire barrières. (Berthelon, 2004)

Italianer (1994) houdt hier wel rekening mee en gebruikt het aandeel van intraregionale handel om de relatieve sterkte van de akkoorden te vatten. Hoewel deze variabele op het eerste zicht geschikt lijkt, bezit hij een aantal eigenschappen die zijn bruikbaarheid in paneldata sterk beperkt. Ten eerste wordt hij vertekend door het aantal leden in elke regio en hun relatieve grootte. Zo zal bijvoorbeeld het opsplitsen van een land de index doen toenemen, aangezien een deel van de binnenlandse handel dan als intraregionaal wordt bestempeld. Bovendien zal voor een gegeven aantal leden, de index ook toenemen naarmate het land groter is of naarmate zijn aandeel in de totale wereldhandel toeneemt. Het aandeel van intraregionale handel kan dus toenemen zonder dat de handel met de partnerlanden echt is gewijzigd, wat vergelijking in de tijd of over verschillende landen moeilijk maakt. De handelsintensiteitsindex[
] (trade intensity index) komt aan al deze problemen tegemoet. De handelsintensiteitsindex weegt intraregionale handel met het aandeel van de regio in de wereldhandel, in plaats van met de totale handel in die regio. De handelsintensiteitsindex kunnen we echter ook beter niet gebruiken en dit omwille van drie redenen. Ten eerste neemt de maximale waarde van de variabele toe wanneer het aandeel van de regio in de totale wereldhandel toeneemt, wat vergelijking tussen regio’s bemoeilijkt. Dit probleem wordt opgevangen door de homogene handelsintensiteitsindex[
], maar die is (net als de handelsintensiteitindex) dan weer niet symmetrisch ten opzichte van zijn neutrale punt. De variabele is nul wanneer er geen intraregionale handel is, één wanneer het aandeel van intraregionale handel gelijk is aan wat het aandeel van de regio in de wereldhandel voorspelt (het neutrale punt) en oneindig groot wanneer de landen enkel intraregionaal handel drijven. Het laatste probleem is dat de index in sommige gevallen in dezelfde richting evolueert als zijn complement: de extraregionale handelsintensiteitsindex. Dit impliceert dat we veranderingen in de intraregionale handelsintensiteitsindex niet altijd mogen gelijkstellen met een toe- of afname van de intensiteit van de intraregionale handel. Een variabele die al de bovenstaande problemen oplost is de symmetrische handelsintroversie-index[
] (symmetric trade introversion index). Deze index meet of de intensiteit van de intraregionale handel meer of minder toeneemt dan die van de extraregionale handel. Dit wordt dan uitgedrukt in waarden tussen ‘-1’ (geen intraregionale handel) en ‘1’ (geen extraregionale handel), met ‘0’ als neutraal punt. Het vergelijken van de handelsintroversie-index met het aandeel van intraregionale handel leert ons dat het wel degelijk uitmaakt welke van de twee variabelen we hanteren. (Tabel 2, p.4) Voor de EU, NAFTA en ASEAN mag de evolutie dan wel dicht bij elkaar liggen, bij de ACS-landen wijken beide variabelen regelmatig van elkaar af.  (Iaparde, 2004)

In mijn onderzoek beschouw ik 55 landen en vijf Zuid-Zuid akkoorden: COMESA, SADC, ECOWAS, ASEAN en CARICOM. De volledige lijst is te vinden in de bijlagen. (Tabel 7, p.IX) Het aantal beschouwde akkoorden is bewust beperkt gehouden om het probleem van overlappend lidmaatschap zo veel mogelijk te vermijden. Bij de drie landen waar het lidmaatschap toch overlapte, heb ik gekozen om met de handelsintroversie-index van het integratieakkoord te werken waar ze het langst lid van waren. De te verklaren variabele is de groeivoet van het  reëel BBP per capita uit de Penn World Tables (Heston, Summers en Aten, 2006). Er werd gewerkt met vijf jaar gemiddelden over een periode van 1972 tot en met 2001, wat dus resulteert in zes observaties voor elk land. Als verklarende variabelen gebruikte ik de bevolkingsgroei, het BBP per capita aan het begin van elke periode (in duizenden dollars), de investeringsratio, het aandeel van de overheid in het BBP, de openheid (bron: Penn World Tabels), de levensverwachting aan het begin van de periode, de buitenlandse directe investeringen (BDI), de groei van het wereldBBP (bron: World Development Indicators) en de handelsintroversie index (bron: RIKS, 2006). 

3.2.2 Regionale integratie en groei

Tabel 6 (p.38) geeft een overzicht van de resultaten van de verschillende regressies. De waarden in vet zijn de puntschattingen en de waarden in haakjes de bijhorende standaardafwijkingen. Het vertrekpunt van de analyse is de vergelijking die Vamvakadis in 1999 voorstelt, met dat verschil dat deze keer regionale integratie niet wordt geschat aan de hand van een dummyvariabele, maar met de symmetrische handelsintroversie-index. Zoals verwacht heeft regionale integratie nu wel een sterk significant positief effect op groei. Openheid heeft ook een positief effect op groei maar dat is niet significant. Wat verder opvalt is dat het initieel BBP per capita een negatief effect heeft op groei, wat impliceert dat er convergentie is binnen de groep van ontwikkelingslanden. In de eerste twee regressies is dit resultaat amper significant (enkel op het 10% significantieniveau) maar het significantieniveau stijgt sterk in verdere regressies. Een tweede, misschien ietwat verassend, resultaat is dat de bevolkingsgroei een significant positief effect heeft op groei. We kunnen ons echter de vraag stellen of het niet vooral de groei van het BBP is die een positief effect heeft op bevolkingsgroei. De Hausman test verwerpt de
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nulhypothese dat de fixed effects en random effects estimators  schattingen opleveren die dicht bij elkaar liggen, wat betekent dat we de random effects estimator hier best niet gebruiken. (Verbeek, 2004) In de tweede vergelijking zijn nog twee variabelen toegevoegd: het aandeel van overheidsconsumptie in het BBP en het niveau van directe buitenlandse investeringen. Beide zijn echter niet significant.

Vergelijking 3 houdt ook rekening met mogelijke niet-lineaire effecten van regionale integratie door het kwadraat van de handelsintroversie-index op te nemen. Het gevolg is dat de coëfficiënt van handelsintroversie negatief wordt en die van zijn kwadraat positief. Beide variabelen zijn sterk significant. De betekenis hiervan is dat integratie tussen landen met een lage handelsintroversie-index een negatief effect zal hebben op groei, maar eens de index een bepaalde grens overschrijdt (hier: 0,72) wordt dit positief. In principe betekent dit ook dat voor negatieve waarden van de handelsintroversie-index het effect ook positief zal zijn. De vraag is of we deze conclusies zo ver mogen doortrekken aangezien de kleinste waarde van de handelsintroversie-index –0.08 is. De conclusie van vergelijking 3 ligt zeer dicht bij wat we theoretisch voorspeld hadden: zwakke pogingen tot integratie zullen een negatief effect hebben op groei en sterke zullen een sterk positief effect hebben. De inclusie van de gekwadrateerde handelsintroversie-index verhoogt ook de significantie van de coëfficiënt van openheid zodat deze licht significant wordt. De groei van het wereldBBP wordt daarentegen niet meer significant. In verdere regressies is er ook geëxperimenteerd met het opnemen van de kwadratische vorm van andere variabelen. Deze bleken echter nooit significant en zijn niet opgenomen om plaats te besparen.

De out-of-sample MSPE en AIC tonen echter aan dat de regressies de verkeerde richting uitgaan. Beiden criteria zijn namelijk al erg hoog in de eerste vergelijking en nemen nog toe in vergelijking 2 en 3. Vergelijking 4 probeert dit op te lossen door die variabelen die in geen van de drie voorgaande regressies significant waren te verwijderen. Hoewel dit beide criteria doet dalen onder het niveau van de eerste regressie, blijven ze erg hoog. Vergelijking 5 biedt de oplossing. Hoewel de bevolkingsgroei in alle vier de regressies sterk significant was, doet de verwijdering van die variabele de voorspellingskracht van het model zeer sterk toenemen. De Hausman test toont aan dat de random effects estimator mag worden gebruikt en dat gebeurt dan ook in vergelijking 6. Vergelijking 7 verwijdert de insignificante variabelen uit 6 en aangezien de p-waarde van de Hausman test hier weer boven de 5% significantieniveau ligt, wordt de vergelijking herschat aan de hand van de random effects estimator wat ons vergelijking 8 oplevert. Vergelijking 8 heeft van alle modellen de kleinste out-of-sample voorspellingsfout en wordt dus gebruikt als definitief model. De conclusies van vergelijking 4 veranderen licht bij vergelijking 8. De handelsintroversie-index en zijn kwadraat zijn nog altijd significant en behouden hun teken, enkel de grenswaarde is verhoogd tot 0,85. Het initieel BBP per capita heeft nog altijd een negatief effect op groei, maar dat is nu kleiner geworden. Verder zijn nu ook de coëfficiënten van de investeringsratio en de openheid significant geworden. Om de robuustheid van de resultaten na te gaan zijn alle schattingen nog eens herhaald met een andere opsplitsing van de twee subsamples. De resultaten daarvan zijn terug te vinden in de bijlagen. (Tabel 8, p.X) De belangrijkste conclusies blijven echter dezelfde. Het enige verschil is dat de coëfficiënten van BBP per Capita en openheid niet langer significant zijn. Wat de handelsintroversie-index betreft blijven de resultaten echter ongewijzigd. 

Hoe zit het dan met de theoretische voorspellingen? De data suggereert dat integratie enkel voordelig zal zijn wanneer de handel van de lidstaten sterk binnen de regio geconcentreerd is. Voor zover we dit mogen gelijkstellen aan diepe integratie, bevestigd dit dus de eerste theoretische voorspelling. Wat de tweede voorspelling betreft is de zaak minder eenduidig. Openheid en integratie hebben beiden een positief effect op groei, maar enkel dat van integratie is robuust voor de wijziging in de subsamples. Dit zou er kunnen op wijzen dat het effect van regionale integratie belangrijker is voor groei. Ook voor de derde voorspelling vinden we indirect bewijs dat hij opgaat. De coëfficiënt van het initiële BBP/capita is in alle regressies negatief en in de meeste ook sterk significant. Of deze convergentie het gevolg is van regionale integratie of ook voor niet-leden gold kunnen we eigenlijk niet zeggen aangezien de dataset enkel leden van een handelsovereenkomst bevatte. 

4. Conclusie

Rest ons nu enkel nog het antwoord te geven op de vragen gesteld in de inleiding. Ten eerste, is de situatie in SSA zodanig veranderd dat we nu wèl voordelen van integratie kunnen verwachten? 

Ja en nee. De conclusies van de traditionele economische analyse zijn grotendeels dezelfde als die van dertig jaar geleden. Qua handelsscheppende en -verleggende effecten moet er niet veel verwacht worden. De Afrikaanse economieën zijn nog steeds zeer incompatibel en echt grote toenames in de onderlinge handel lijken dus onwaarschijnlijk. Die incompatibiliteit zorgt er tegelijkertijd voor dat private ondernemingen niet veel extra competitiedruk zullen ondervinden van integratie. Dit is echter niet het geval voor de overheid. Verhoogde competitiedruk tussen overheden zou er voor kunnen zorgen dat de efficiëntie toeneemt en corruptie daalt. Een belangrijke voorwaarde is dat men erin slaagt een gemeenschappelijk buitentarief te onderhandelen. Dit is echter niet zo vanzelfsprekend gezien de grote verschillen in tariefstructuur. Wat de schaalvoordelen betreft is het waar dat de potentiële voordelen aanzienlijk zijn, maar om die te realiseren moeten er handelsbarrières overwonnen worden die veel verder gaan dan louter het afschaffen van onderlinge tarieven. Transport en informatienetwerken tussen Afrikaanse landen zijn zo goed als onbestaand en dergelijke infrastructuur opbouwen is een duur en tijdsrovend proces. Dit neemt echter niet weg dat er in bepaalde sectoren (o.a. de nutsvoorzieningen) grote voordelen verbonden zijn aan samenwerking. Een belangrijk verschil met de integratie in de jaren ‘70 is dat er nu niet langer sprake is van een importsubstitutie beleid. Integendeel, regionale integratie bevindt zich met de EPA’s duidelijk in een kader dat op export gericht is. De nadruk op export kan de kansen op succes in een belangrijke mate verhogen, maar is op zich niet voldoende om succes te garanderen. Hiervoor is het belangrijk dat het integratiebeleid ondersteund wordt door een waaier van maatregelen die het investeren in SSA aantrekkelijker maken. Een zelfde verhaal vinden we terug bij groei. Regionale integratie wordt geacht van een positief effect te hebben op groei, maar om dat te realiseren zal het een onderdeel moeten zijn van een veel bredere politiek die het investeringsklimaat verbetert. 

Heeft de voorgaande analyse dan misschien bepaalde aspecten van integratie over het hoofd gezien? 

Ja, meer bepaald het effect van regionale integratie op instituties. Diepe integratie zal een positief effect hebben op de vorming en werking van instituties. Het zal corruptie doen dalen, inflatie stabiliseren, fysieke handelsbarrières tussen landen verminderen, de onderhandelingsmacht van de landen in supranationale instellingen vergroten enz. Deze effecten zijn verre van triviaal aangezien instituties juist zo belangrijk zullen zijn voor economische groei. In het tweede deel van de thesis werd er aan de hand van het specialisatiemodel van Davis gekeken naar hoe groei, instituties en regionale integratie precies interageren. Het model voorspelt enkel een groeibonus als de partnerlanden de integratie serieus nemen. Halfzachte pogingen zullen daarentegen juist een negatief effect hebben op groei. Andere voorspellingen zijn dat bij landen in een vroeg stadium van ontwikkeling, integratie meer effect zal hebben dan openheid en dat, onafhankelijk van het stadium van ontwikkeling, diepe integratie aanleiding zal geven tot conditionele convergentie in de per capita inkomens. Eigen empirisch onderzoek naar het verband tussen regionale integratie en groei bevestigt de eerste voorspelling en levert ook indirect bewijs dat de tweede en derde stelling ondersteunt. 

Zorgt het onderbrengen van de regionale integratie in de EPA’s ervoor dat bepaalde hindernissen voor integratie worden opgeheven? 

Mogelijk. Een groot deel van de overheidsinkomsten komt van het heffen van tarieven op inkomende handel. Het liberaliseren van die handelsstromen slaat dus onvermijdelijk een groot gat in de begroting en voorgaande pogingen tot integratie slaagden er niet in de verloren opbrengsten te vervangen. Door regionale integratie te kaderen in de EPA’s kan de EU de nodige steun geven om de moeilijke periodes te overbruggen. Anderzijds versterken de EPA’s de budgettaire problemen aangezien nu ook de tarieven op importen uit de EU wegvallen. Het effect op het begrotingsevenwicht zal dus uiteindelijk afhangen van hoeveel de EU bereid is te geven aan ondersteuning en hoe snel de Afrikaanse landen andere bronnen van inkomsten kunnen aanboren. Het kaderen van de EPA’s zou ook het probleem van het overlappend lidmaatschap kunnen aanpakken. Landen die lid zijn van meerdere akkoorden kunnen door de EPA’s aangespoord worden om voluit voor één samenwerkingsverband te kiezen en zo meer betekenisvolle integratie mogelijk te maken. Stabiele handelsrelaties tussen de ACS landen en hun belangrijkste handelspartner zullen ook de aantrekkelijkheid van investeren aanzienlijk verhogen. Een laatste punt is dat de EU kan helpen om de, voor groei noodzakelijke, investeringen in infrastructuur te realiseren.

Is regionale integratie de oplossing voor bepaalde ongewenste effecten van de EPA’s?

Ja. Veel landen koesteren de niet onrealistische vrees dat het tekenen van de EPA’s aanleiding zal geven tot een fietswielvormig handelspatroon waarbij de EU het centrum wordt van alle handel en investeringen. Een dergelijk patroon zou kunnen vermeden worden door de handel tussen de ACS landen te vergemakkelijken. De huidige structuur van de EPA’s kan echter niet voorkomen dat de EU het centrum blijft van een aantal belangrijke handelsakkoorden. De zaken moeten echter wel genuanceerd worden. Stabiele en voordelige handelsrelaties tussen de EU en de ACS landen zullen hoogstwaarschijnlijk aanleiding geven tot investeringsstromen náár de ACS landen aangezien de prijs van immobiele productiefactoren er veel kleiner is. De voorwaarde is hier terug dat het investeringsklimaat in de ACS staten verbetert. Anderzijds kan integratie ook ingegeven zijn door puur praktische redenen. Het groeperen van de 76 ACS landen tot 6 groepen bespaart de EU immers heel wat onderhandelwerk. 

Besluit: waarom heeft regionale integratie zo’n belangrijke plaats gekregen binnen de EPA’s en wat zijn de kansen op succes? 

Van de uiteindelijke reden kunnen we natuurlijk nooit zeker zijn, maar hoogstwaarschijnlijk zal het een combinatie zijn van factoren van praktische aard (besparen op onderhandelingskosten) en een geloof dat regionale integratie een positief effect zal hebben op groei en ontwikkeling. De slagingskansen zijn op dit moment echter klein. De belangrijkste voorwaarde voor een positief effect op groei is dat de partnerlanden voluit voor integratie gaan. We kunnen echter moeilijk stellen dat aan deze voorwaarde voldaan is, aangezien enkel de Caraïben de akkoorden de EPA’s ondertekend hebben.

Voetnoten 

Lijst van geraadpleegde werken

Ades A. en Di Tella R., 1999, RENTS, COMPTETION AND CORRUPTION, The American economic review, vol. 89, issue 4, p.982-993

ADI, 2007, AFRICA DEVELOPMENT INDICATORS, International Bank for Reconstruction and Development / World bank

Baldwin R. E., 1997, REVIEW OF THE THEORETICAL DEVELOPMENTS ON REGIONAL INTEGRATION, Regional Integration and Trade Liberalization in SubSaharan Africa – volume 1: Framework, Issues and Methodological Perspectives, St. Martin’s Press, inc., New York, p.24-88

Baldwin R. en Wyplosz C., 2006, THE ECONOMICS OF EUROPEAN INTEGRATION, McGraw-Hill, Berkshire, p.117-174

Berthelon M., 2004, GROWTH EFFECTS OF REGIONAL INTEGRATION AGREEMENTS, Central Bank of Chile Working Papers nr.278

Van Biesebroeck J., 2005, EXPORTING RAISES PRODUCTIVITY IN SUB-SAHARAN AFRICAN MANUFACTURING FIRMS, Journal of International Economics, vol. 67, issue 2, p.373-391
Cadot O.,de Melo J. en Olarreaga M., 1999, ASYMMETRIC REGIONALISM IN SUB-SAHARA AFRICA: WHERE DO WE STAND?, CEPR Discussion Papers, nr. 2299

Castle J.L., 2005, EVALUATING PcGets AND RETINA AS AUTOMATIC MODEL SELECTION ALGORITHMS, Oxford bulletin of economics and statistics, vol.67, issue 1, p. 837-880

Celentani M. en Ganuza J-J., 2002, CORRUPTION AND COMPETITION IN PROCUREMENT, European Economic Review, vol. 46, issue 7, p.1273-1303

Cuyvers L., Embrechts R. en Rayp G., 2002, INTERNATIONALE ECONOMIE, Garant, Antwerpen – Appeldoorn

Davis S.L., 2008, SCALE EFFECTS IN GROWTH: A ROLE FOR INSTITUTIONS, Journal of Economic Behaviour, vol. 66, p.403-419

EC, 2005, EUROPEAN COMMISSION – EXTERNAL TRADE – NEWSLETTER
- FORMAL NEGOTIATIONS, <http://ec.europa.eu/trade/issues/bilateral/regions/acp/nepa_en.htm> (20/03/2008)

Elmslie B. en Tebaldi E., 2007, INSTITUTIONS INNOVATION AND GROWTH, working paper / under review
ENA, 2004, EUROPEAN NAVIGATOR, THE HISTORY OF THE EUROPEAN UNION ON THE INTERNET, CVCE: Centre Virtuel de la Connaissance sur l’Europe, <http://www.ena.lu/> (7/04/2008)

Fernández R. en Portes J., 1998, RETURNS TO REGIONALISM: AN ANALYSIS OF NONTRADITIONAL GAINS FROM REGIONAL TRADE AGREEMENTS, The World Bank economic review, vol.12, issue 2, p.197-220

Foroutan F., 1992, REGIONAL INTEGRATION IN SUB-SAHARAN AFRICA: PAST EXPERIENCE AND FUTURE PROSPECTS, New dimensions in regional integration, University Press, Cambridge, p.234-277

Fugazza M. en Robert-Nicoud F., 2006, CAN SOUTH-SOUTH TRADE LIBERALISATION STIMULATE NORTH-SOUTH TRADE?, CEPR Discussion Paper, Nr. 5699
Gradstein M., 2002, RULES STABILITY AND GROWTH, Journal of Development Economics, vol. 67 issue 2, p.471

Gradstein M., 2004, GOVERNANCE AND GROWTH, Journal of Development Economics, vol. 73, 
issue 2, p.505-518

Henrekson M., Torstensson J., Torstensson R., 1997, GROWTH EFFECTS OF EUROPEAN INTEGRATION, European Economic Review, vol. 41, p.1537-1557

Heston A., Summers R. en Aten B., 2006, PENN WORLD TABLE VERSION 6.2, Center for International Comparisons of Production, Income and Prices at the University of Pennsylvania
Hinkle L., Hoppe M. en Newfarmer R., 2005, BEYOND COTONOU: ECONOMIC PARTNERSHIP AGREEMENTS IN AFRICA, Trade, Doha and Development: A Window into the Issues, The International Bank for Reconstruction and Development / The World Bank, Washington, p.263-280

Iaparde L., 2004, REGIONAL INTEGRATION AGREEMENTS AND THE GEOGRAPHY OF WORLD TRADE: STATISTICAL INDICATORS AND EMPIRICAL EVIDENCE, preliminary draft

Italianer, A. 1994, WHITHER THE GAINS FROM EUROPEAN ECONOMIC INTEGRATION?, Revue

Economique, Nr.3, p.689-702.

Khandelwal P., 2004, COMESA AND SADC: PROSPECTS AND CHALLENGES FOR REGIONAL TRADE INTEGRATION, IMF Working Papers, nr.04/227

Longo R. en Sekkat K., 2004, ECONOMIC OBSTACLES TO EXPANDING INTRA-AFRICAN TRADE, World Development, Vol. 32, nr. 8, p.1309–1321
Lyakurwa W., McKay A., Ng’eno N., Kennes W., 1997, REGIONAL INTEGRATION IN SUBSAHARAN AFRICA: A REVIEW OF EXPERIENCES AND ISSUES, Regional Integration and Trade Liberalization in SubSaharan Africa – volume 1: Framework, Issues and Methodological Perspectives, St. Martin’s Press, inc., New York, p.159-209

Maur J.C., 2008, REGIONALSIM AND TRADE FACILITATION: A PRIMER, World Bank Policy Research Working Paper, nr. 4464

de Melo J., Montenegro C. en Panagariya A., 1992, REGIONAL INTEGRATION, OLD AND NEW, World Bank Policy Research Working Paper, nr. 985.

Michaely M., 1996, TRADE PREFERENTIAL AGREEMENTS IN LATIN AMERICA: AN EX-ASSESSMENT, World Bank Policy Research Working Paper, nr. 1283

Perez-Amaral T., Gallo G.M. en White H., 2003, A FLEXIBLE TOOL FOR MODEL BUILDING: THE RELEVANT TRANSFORMATION OF THE INPUTS NETWORK APPROACH (RETINA), Oxford bulletin of economics and statistics, vol.65, issue s1, p.821
Perez-Amaral T., Gallo G.M. en White H., 2005, A COMPARISON OF COMPLEMENTARY AUTOMATIC MODELING METHODS: RETINA AND PcGets, Economic Theory, vol. 21, issue 1, p.262-277

Richardson M., 1995, TARIFF REVENU COMPETITION IN A FREE TRADE AREA, European Economic Review, Volume 39, issue 7, p.1429-1437
RIKS, 2006, REGIONAL INTEGRATION KNOWLEDGE SYSTEM, United Nations University, Comparative Regional Integration Studies, <http://www.riks.garnet-eu.org/Home.5.0.html> (15/02/2008)
Rivera-Batiz L.A. en Romer P.M., 1991, ECONOMIC INTEGRATION AND ENDOGENOUS GROWTH, Quarterly Journal of Economics, Vol. 106, nr. 2, p.531-336

Romer, 1993, OPENNESS AND INFLATION: THEORY AND EVIDENCE, the Quarterly Journal of Economics, vol.108, issue 4, p.869-903

The Secretariat of the African, Caribbean and Pacific Group of States, 2008, ACP STATES, <http://www.acpsec.org/>, (29/04/2008)

Shams R., REGIONAL INTEGRATION IN DEVELOPING COUNTRIES: SOME LESSONS BASED ON CASE STUDIES, HWWA discussion paper,  nr.251

South Centre, 2006, FACT SHEET N°4: REGIONAL INTEGRATION AND THE EPA’S, <http://www.southcentre.org/TDP/newpublistEPAs.htm>

Thirlwall A.P., 2000, TRADE AGREEMENTS, TRADE LIBERALIZATION AND ECONOMIC GROWTH: A SELECTIVE SURVEY, African Development Review, Vol. 12, nr. 2, p.129-160
UNCTAD, 2004, UNCTAD HANDBOOK OF STATISTICS, United Conference on trade and Development, Geneva

UNDP, 1994, UNITED NATIONS DEVELOPMENT PROGRAM: HUMAN DEVELOPMENT REPORT 1994, New York, Oxford University Press

Vamvakadis A., 1998, REGIONAL INTEGRATION AND ECONOMIC GROWTH, The World Bank Economic Review, vol.12, nr. 2, p.251-270

Verbeek M., 2004, A GUIDE TO MODERN ECONOMETRICS, SECOND EDITION, John Wiley and sons, New York

Wei S-J., 2000, NATURAL OPENNESS AND FOOD GOVERNANCE, National Bureau of

Economic Research Working Paper, nr.7765.
Winters L.A., 2004, TRADE LIBERALISATION AND ECONOMIC PERFORMANCE: AN OVERVIEW, The Economic Journal 114 (493), F4–F21

WORLD DEVELOPMENT INDICATORS – QUICK QUERY, The World Bank, <http://ddp-ext.worldbank.org/ext/DDPQQ/member.do?method=getMembers&userid=1&queryId=135> (01/04/2008)

WORLD ECONOMIC OUTLOOK DATABASE, OCTOBER 2008, Internationaal Monetair Fonds, Whasington D.C. 

Yeats A.J., 1998, WHAT CAN BE EXPECTED FROM AFRICAN REGIONAL TRADE ARRANGEMENTS?, World Bank Policy Research Working Paper, nr. 2004

Bijlagen

Wiskundige uitwerking van het endogene groeimodel van Davis (2008)

[image: image43.wmf][

]

{

}

g

b

e

as

h

s

L

S

-

Î

,

1

max









          (4)  
Eerste orde voorwaarde:


[image: image44.wmf]g

e

g

e

d

d

b

e

g

g

b

e

a

h

s

as

h

s

s

y

=

Û

=

Û

=

-

-

-

1

1

0


1) s =1


[image: image45.wmf]1

/

1

1

h

a

h

a

h

a

h

=

ú

û

ù

ê

ë

é

<

Û

<

Û

>

b

b

b

e

g

g

e

g

e


2) 1<s<L 


[image: image46.wmf])

/(

)

/(

1

e

g

b

e

g

g

e

-

-

ú

û

ù

ê

ë

é

=

h

a

s


3) s = L


[image: image47.wmf]2

/

)

(

1

/

)

(

/

1

)

/

(

h

L

h

L

a

h

L

a

h

=

=

>

Û

>

-

-

-

b

e

g

b

e

g

b

e

g

b

e

g

g

e


Tweede orde voorwaarde:


[image: image48.wmf]e

g

g

e

g

e

d

d

b

e

g

>

Û

<

-

=

-

-

0

)

(

)²

(

²

1

h

s

a

s

y


Samengevat:


[image: image49.wmf]2

2

1

1

)

/(

)

/(

1

,

,

,

1

)

,

(

h

h

h

h

h

h

h

L

h

a

L

h

s

e

<

>

<

<

ï

ï

î

ï

ï

í

ì

ú

û

ù

ê

ë

é

=

-

-

e

g

b

e

g

g

e






          (5)  


[image: image50.wmf]g

b

e

as

h

s

s

t

h

s

z

h

s

y

-

=

-

=

)

(

)

,

(

)

,

(


1) s =1


[image: image51.wmf]a

h

h

s

y

-

=

b

)

,

(


2) 1<s<L 


[image: image52.wmf])

/(

)

/(

)

/(

)

/(

)

,

(

e

g

gb

e

g

g

b

e

g

eb

e

g

e

g

b

e

g

e

g

e

-

-

+

-

-

ú

û

ù

ê

ë

é

-

ú

û

ù

ê

ë

é

=

-

=

h

a

a

h

a

as

h

s

h

s

y



[image: image53.wmf])

/(

)

/(

))

(

(

)

/(

e

g

gb

e

g

e

g

b

eb

b

e

g

eb

-

-

-

+

+

-

=

=

®

h

h

h



[image: image54.wmf])

/(

)

/(

)

(

)

/(

)

/(

e

g

e

e

g

e

g

g

e

g

g

e

g

g

g

e

g

e

g

e

g

e

g

e

e

g

g

e

g

e

-

-

+

-

-

-

ú

û

ù

ê

ë

é

=

ú

û

ù

ê

ë

é

=

ú

û

ù

ê

ë

é

=

ú

û

ù

ê

ë

é

®

a

a

a

a

a

a



[image: image55.wmf])

/(

)

/(

)

,

(

e

g

bg

e

g

e

g

e

g

e

g

-

-

ú

û

ù

ê

ë

é

ú

û

ù

ê

ë

é

-

=

Þ

h

a

h

s

y


3) s = L


[image: image56.wmf]g

b

e

aL

h

L

h

s

y

-

=

)

,

(


Samengevat:


[image: image57.wmf]2

2

1

1

)

/(

)

/(

,

,

,

)

,

(

h

h

h

h

h

h

h

aL

h

L

h

a

a

h

L

h

y

<

>

<

<

ï

ï

î

ï

ï

í

ì

-

ú

û

ù

ê

ë

é

ú

û

ù

ê

ë

é

-

-

=

-

-

g

b

e

e

g

bg

e

g

e

b

g

e

g

e

g




      
           (6)  


[image: image58.wmf]å

¥

=

-

=

0

))

(

ln(

max

t

t

t

c

U

r

 s.t 
[image: image59.wmf])

(

)

(

)

1

(

)

1

(

)

(

)

1

(

)

1

(

,

)

0

(

0

t

c

t

y

t

h

n

en

t

L

n

t

L

h

h

-

=

+

+

+

=

+

=

   (7)

Eerste orde voorwaarden


[image: image60.wmf]h

t

y

t

t

n

t

t

t

c

t

c

t

t

c

t

t

c

t

t

d

d

l

l

l

l

r

l

r

l

r

)

(

)

(

)

1

(

)

1

(

)

1

(

)

(

)

(

)

1

(

)

1

(

)

1

(

/

)

(

)

(

/

)

1

(

=

-

+

®

+

=

+

Û

þ

ý

ü

+

=

+

=

®

®

+

-

-



[image: image61.wmf]1

)

1

(

)

(

1

)

(

)

1

(

)

1

(

)

(

)

1

/(

)

(

)

1

(

)

(

)

(

)

1

(

-

+

=

-

+

Û

+

=

+

=

+

=

+

Û

n

t

r

t

c

t

c

n

t

r

n

h

t

y

t

t

t

c

t

c

r

d

d

l

l

r


Conclusie:


[image: image62.wmf]1

)

1

(

)

(

1

)

(

)

1

(

)

(

-

+

=

-

+

=

n

t

r

t

c

t

c

t

g

r








           (8)

1) s =1


[image: image63.wmf]1

)

,

(

-

=

b

b

d

d

h

h

h

s

y


2) 1<s<L 


[image: image64.wmf])

/(

))

1

(

(

)

/(

)

/(

))

1

(

(

)

/(

)

(

1

)

/(

1

)

/(

)

/(

)

,

(

)

,

(

e

g

b

g

e

e

g

e

e

g

b

g

e

e

g

e

g

bg

e

g

bg

e

g

bg

e

g

e

g

e

b

d

d

g

e

g

e

g

e

g

l

b

d

d

-

-

-

-

-

-

-

-

+

-

-

-

-

-

-

ú

û

ù

ê

ë

é

=

Þ

=

=

®

ú

û

ù

ê

ë

é

ú

û

ù

ê

ë

é

-

-

=

h

a

h

h

s

y

h

h

h

h

a

h

h

s

y


3) s = L

[image: image65.wmf]1

)

,

(

-

=

b

e

b

d

d

h

L

h

h

s

y


Samengevat:


[image: image66.wmf]2

2

1

1

1

)

/(

))

1

(

(

)

/(

1

,

,

,

)

,

(

h

h

h

h

h

h

h

h

L

h

a

h

L

h

r

<

>

<

<

ï

ï

î

ï

ï

í

ì

ú

û

ù

ê

ë

é

=

-

-

-

-

-

-

b

e

e

g

b

g

e

e

g

e

b

b

g

e

b

b

    
      

           (9)


[image: image67.wmf])

/(

))

1

(

(

)

/(

)

(

e

g

b

g

e

e

g

e

g

e

b

-

-

-

-

ú

û

ù

ê

ë

é

=

h

a

t

r








           (9)


[image: image68.wmf])

1

(

)

(

0

1

)

1

(

)

(

)

(

)

(

)

(

))

1

(

/(

)

(

)

)

1

(

/(

)

/(

)

/(

))

1

(

(

n

t

r

n

t

r

t

g

t

r

a

h

a

t

r

h

+

=

Û

=

-

+

=

®

ú

û

ù

ê

ë

é

ú

û

ù

ê

ë

é

=

Û

ú

û

ù

ê

ë

é

=

Û

-

-

-

-

-

-

-

-

-

-

r

r

b

g

e

g

e

b

b

g

e

e

g

e

b

g

e

e

g

e

e

g

b

g

e



[image: image69.wmf])

)

1

(

/(

)

(

)

)

1

(

/(

inf

)

1

(

e

b

g

e

g

e

b

g

e

r

b

g

e

-

-

-

-

-

ú

û

ù

ê

ë

é

+

ú

û

ù

ê

ë

é

=

Þ

n

a

h

SS






         (11)


[image: image70.wmf])

ln(

)

1

(

)

ln(

)

ln(

)

ln(

1

h

L

r

h

L

r

SS

flex

SS

flex

-

+

+

=

Û

=

-

b

e

b

b

b

e





           (9)

Differentiëren naar de tijd geeft:
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Differentiëren naar de tijd geeft:
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Tabel 7 - Lijst van opgenomen landen en samenwerkingsakkoorden

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	SADC
	 
	
	28
	
	Mali
	1975

	1
	
	Botswana
	1980
	
	29
	
	Mauritanië**
	1994

	2
	
	Lesotho
	1980
	
	30
	
	Niger
	1975

	3
	
	Malawi
	1980
	
	31
	
	Nigeria
	1975

	4
	
	Mauritius
	1980
	
	32
	
	Senegal
	1975

	5
	
	Mozambique
	1980
	
	33
	
	Sierra Leone
	1975

	6
	
	Namibië
	1980
	
	34
	
	Togo
	1975

	7
	
	Zuid Afrika
	1994
	
	ASEAN
	 

	8
	
	Swaziland
	1980
	
	35
	
	Brunei Darussalam
	1984

	9
	
	Tanzania
	1980
	
	36
	
	Cambodja
	1999

	10
	
	Zambia
	1980
	
	37
	
	Indonesië
	1967

	COMESA*
	 
	
	38
	
	Lao Pdr
	1997

	11
	
	Burundi
	1981
	
	39
	
	Maleisië
	1967

	12
	
	Kenia
	1981
	
	40
	
	Filippijnen
	1967

	13
	
	Comoros
	1981
	
	41
	
	Singapore
	1967

	14
	
	Ethiopië
	1981
	
	42
	
	Thailand
	1967

	15
	
	Madagaskar
	1981
	
	CARICOM
	 

	16
	
	Rwanda
	1981
	
	43
	
	Antigua en Barbuda
	1974

	17
	
	Soedan
	1981
	
	44
	
	Bahamas
	1983

	18
	
	Zimbabwe
	1981
	
	45
	
	Barbados
	1973

	19
	
	Oeganda
	1981
	
	46
	
	Belize
	1974

	ECOWAS
	 
	
	47
	
	Dominica
	1974

	20
	
	Benin
	1975
	
	48
	
	Grenada
	1974

	21
	
	Burkina Faso
	1975
	
	49
	
	Haïti
	2002

	22
	
	Kaapverdië
	1975
	
	50
	
	Jamaica
	1973

	23
	
	Ivoorkust
	1975
	
	51
	
	St. Kitts en Nevis
	1974

	24
	
	Ghana
	1975
	
	52
	
	St. Lucia
	1974

	25
	
	Guinee
	1975
	
	53
	
	St. Vincent en de Grenadines
	1974

	26
	
	Guinee-Bissau
	1975
	
	54
	
	Suriname
	1995

	27
	
	Liberia
	1975
	
	55
	
	Trinidad en Tobago
	1973

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Bron: RIKS - Regional Information Knowledge System, 2006
	

	
	
	* Malawi, Mauritius, Zambia zijn ook lid van COMESA, maar hier omwille van overlappend lidmaatschap

	
	
	  met SADC weggelaten
	
	
	
	
	
	

	
	
	** Mauritanië verliet ECOWAS in 2000
	
	
	
	
	


Tabel 8 - Regressieresultaten - andere subsamples
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[�]  Een waiver garandeert vrijstelling van gerechtelijke vervolging gedurende een bepaalde periode


[�]  Het aandeel van intraregionale handel  wordt gegeven door: � EMBED Equation.3  ����� EMBED Equation.3  ���: handel (exporten+importen) met landen van dezelfde regio


� EMBED Equation.3  ���: totale handel


[�] Meer formeel wordt de handelscompatibiliteitindex tussen land j en k gegeven door: 


� EMBED Equation.3  ���


waarbij Mik het aandeel is van goed i in de importen van land k en Xij het aandeel van goed i in de exporten van land. (Khandelwal, 2004)


De handels-productiecompatibiliteitsindex tussen land j en k wordt gegeven door:


� EMBED Equation.3  ���


(Michaely, 1996)


[�] Natuurlijke openheid wordt bepaald door de openheid [(exporten + importen) / BNP] te regresseren op de relatieve afstand van de rest van de wereld, de grootte van een land, een dummy voor geografische kenmerken (niet aan zee grenzend, eilanden) en een dummy voor de landstaal (Engels, Frans of Spaans)


[�] Een volledige beschrijving van het RETINA algoritme kan gevonden worden in Perez-Amaral, Gallo en White 2003 en een vergelijking tussen PcGets en RETINA in Perez-Amaral, Gallo en White 2005 en Castle 2005 


[�] De handelsintensiteitsindex wordt gegeven door: � EMBED Equation.3  ���


waarbij Si  aandeel van intraregionale handel, Wi het aandeel van de regio in de totale wereldhandel en T de totale wereldhandel is.


[�]  HIi en HEi : respectievelijk de homogene index van intraregionale en extraregionale handelsintensiteit:


 � EMBED Equation.3  ���


� EMBED Equation.3  ���


Vi  : het aandeel van handel van de regio met de rest van de wereld


tri : regio i’s extra regionale handel


tr  : totale handel van de rest van de wereld


[�] Symmetrische handelsintroversie-index: � EMBED Equation.3  ��� 


 HJi : de homogene handelsintroversie index
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